
À

? Mode-décorationUnefoison
deconcepts à prendre à l

'

étranger

Ces

marchésdetaille
proche (

10milliards
d

' eurosenviron
)

sont
éclatésenmilliersde

PME .
Dequoisefaireune

place ,

à conditiondesemontrer
innovantdans la façonde
sourcer et

dedistribuersesproduits.
L

'

accès à la Chine et l

' Internet
démultiplient lespossibilités...

Utiliser le Webpourproposer
desmeubles
personnalisés à

desprixraisonnables

LI a
flexibilitédesfabricantschi-

I.nois
, conjuguéeauxachats

groupéspermisparInternet
,

au

toriseaujourd
' hui à

vendre

canapés
ouchaisessurmesureau

mêmeprixquelesarticles
standards . En2007

,

AlineBuscemi
a

ainsilancéMiliboo.com .Les
clients imaginent leursmeubles

(

dimensions
,

couleurs
,

matières
)

,

la sociétéfaitproduireenChine.
Bingo ! Lechiffre d

' affairesen
2010 a étéde 3

,2

millions d

'

euros .Troisjeunesdiplômés
d

' HEContsuivicemodèlepour
lancer il

y

a deuxans L

' Usine à

design ,

avec100000euros et

l

' aide d

' unspécialiste dumeuble

quiroulesabossedanslesusines
cantonaisesdepuisdixans . Et un
desfondsdeplacementduCIC

a injecté 1

,6

milliondansleur
société .

Ilsaffichentaujourd
' hui

2
millionsd

' eurosdeventes.
? NotreconseilLefilonde la

personnalisationestloin d

' être
tari

,

saufpeut-êtrepourles
teeshirts et lesstylos . Aux
EtatsUnis

,

elle s' appliqueauxbarres
decéréales

, planchesdesurf
,

chapeaux ,

vins
, cosmétiques...

Dénicher à l

'

étranger le

gadgetquiferafureur
danslescoursderécré

LI eurs
aînésavaientcraqué

I.pourlesPokémon .

Aujourd
' hui

,

lesmoinsde10ans

s' arrachentlesBandz .

Franck
Ternat a

misésurcesbracelets
multicoloresdécouverts à

NewYork
,

enjuillet2010 . «

Les
enfantsenétaientfous »

,

racontececonsultanten
management . Aprèsavoirsongé
racheter la

licenceaux
Américains

,

il
décidedelancersa

propremarque .Pourtrouver
unfabricantenChine

,

deux
journéesà

Shenzhen
, prèsde

HongKong ,

et
uncahierdes

chargesrédigéenanglaisont
suffi . Avecdeuxassociés

,

ce
diplôméde l

' ESCP a
mis

110000eurossurla tablepour
constituer le stockinitial .

Puis
?

VincentBoutillier et Vincent
Devroede

, Achatdesign.corn
( design aprixcassés

)

Avent
decréermaboite

,

je

voulais
metairelesdentsdansungrand
groupe »

,

raconteVincentBoutillier
,

32ans
(à

droite
,

avecVincentDevroede
,

le

cofondateurdusite
)

. Unefoispasséchez

tmaSony

et Sagem ,

ceSupdecoRennes fou
dedéco a

sauté
le pasen 2006 . Son idée :

court-circuiterlesdistributeursenpassant
commandedirectementauxusines

,

notammentenEuropeduNord
, pourvendre

mobiliercontemporain et objetsdesign
à prixcassés . Crééavec30000euros

,

sonsiteestdevenurentabledès2007.
Cetteannée

,

il devraitdégager10millions
d

'

eurosdechiffre d

'

affaires . Dequoi
séduireplusieursfonds d

'

investissement
,

quiviennent d

'

injecter ,5

millions d

'

eUrçs
dans la jeunepousse i Bo

LI
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?il a fait
le tourdes

librairiespapeteries de l

' ouestparisien
pouramorcer

la distribution .
A

cejour ,

il
a écoulé 5 millionsde

bracelets
et devraitafficher

1 million d

' eurosdechiffre d

'

affaires . Mêmesuccèspour
OlivierPiraud

,

30ans
,

avecJoucéo
(

aimants à l

'

effigiedejoueursde
foot

)

.
L

' idée a germépendant
sesétudes à

l

'

IsegdeToulouse.
Aprèscinqans

,

il vaatteindre
7 millions d

' eurosdechiffre
d

' affaires
,

réaliséen
supermarchés et magasinsdejouets.
NotreconseilPourtrouver

unfournisseurenChine :

le siteGlobalsources.com
,

rubrique « babyandchild »

. Mais
faitesaussiuntoursurplace
avecuntraducteur

(

150euros
parjour )

. Lesproduits
destinésauxenfantsdoivent
respecter la normeeuropéenne
NFEN71 . Lestestsde
conformitécoûtentjusqu' à

10000euros.

Vendreenlignedesproduits
deluxe

d

' occasion
maisgarantisauthentiques

En
2008

,

le siteaméricain
Portero.com a inspiré à

YannLeFloc' h

,

undiplôméde
l

' IAEd

'Aix
et anciend

'

Exane
,

l

' idée d

' InstantLuxe : vendre
desproduitsdeluxe

(

maroquinerie
, joaillerie , horlogerie )

d

' occasionmaisexpertisés
avant d

' êtreremis à l

' acheteur
,

qui ,

ainsi
,

nerisquepas d

'

acquérirunecontrefaçon ,

comme
celaarrivesureBayou
PriceMinister . Aupassage ,

la société
=

prélève une commission action2uumontantdes tran
,

!qui s' élèvent à 500eurosen
moyenne )

. Pour80000euros
investisaudépart ,

la société
faitplusde 1 million

d

' eurosde
ventes . Isai

,

le fonds
d

'

investissement dePierre
KosciuskoMorizet

(

PriceMinister
)

et de
GeoffroyRouxdeBézieux
( VirginMobile

)

,

a mis650000
eurosdans l

' affaire.
Notreconseil Si votreprojet

e , implique d

'

expertiserdesobjets
précieux ( horlogerie ,

oeuvres
d

' art
, antiquités ,

véhiculesde
collection

, pierresprécieuses ,

P

.
livres...

)

,

contactez l

' Union
î françaisedesexperts

(

tél.
:

A

0148010317
)

oulesexperts
directement sur
Art-traditionfrance.com

/
ufe

/
liste.htm

4

S' inspirerdusuccès
desloueurs d

' articlesde
modeauxEtats-Unis

Un
sacLouisVuittonpour

25euros? C' estpossiblesur
Sacdeluxe.fr . Evidemment

,

à ce
prix-là ,

il faut le rendreaubout
d

' unesemaine.. . Le « fashion
renting »

,

venudesEtats-Unis
,

séduit lesfemmesdésireuses
d

' arborer le dernierarticle à
la

mode le temps d

' unesoiréeou
d

' unvoyage . AnnKenigsberg ,

35ans
,

s' estinspiréede l

'

américainBagBorrowOrSteal.com
pourmonterSacdeluxe il

y

a

cinqans . « Audépart ,

mon
businessplanfaisaitsourireles
banquiers »

,

racontecette
anciennewebdesignerdansles
jeuxvidéo . Avec le soutien

d

' Osée
,

elle a cependantpu
emprunter50000eurospour
constituer

le stockinitial
,

en
achetantelle-mêmedessacsen
boutique . Aujourd

' hui
,

son
entrepôtduJura

( pourmieux
servirlesclientesgenevoises

)

proposeunchoixde 1 000sacs
Chanel

, BalenciagaouCartier.
Malgré la concurrencede
Sacdunjour.com ,

deTenuedunsoir.
comouencorede
Mondressingsecret.com ,

ellecompte
atteindre400000eurosdechiffre

d

' affairescetteannée.
NotreconseilSur

le même
principequelessacs

,

il est
possibledemonterdes
affairesdelocationdebijouxou
demontres . Lalocationde
chaussures

,

robesdesoirée
ousmokingsestplusdifficile

à gérer : cesproduitssont
fragiles et nécessitent

d

' avoir
touteslestaillesenstock.

Exploiter le trèsfort
engouement pour la décoration
écolo et équitable

Saladiers
enbambou

,

chaises
enépicéa ,

serviettesentoile
delin.. . Touslesaccessoiresde
décoration et d

'

équipementde
la maisonquiévoquent la

natureoufleurentbon le

recyclage s' arrachentcommedes
petitspains .

Et

,

surcevaste

4

te

ChloéRemade
et Séverine r

MonShowroom.com
(

modeférmnme
)

Vgindre

enlignelesmarquesdemodepromuespar la

presse ,
souventintrouvableshorsdeParis . Une idée

simplequiréussit à cesjeunesfemmesdeCassis
(

Bouches-du-Rhône
)

. Partiesen2006avecunprêt à taux
zérode la villedeMarseillepourcréer le site

(

10000euros
)

et le
stock

(

40000euros
)

,

ellessontdéjàrentables
,

ont
levé 4

,3

millions d

'

euros
(

AlvenCapital ,

Créditagricole )

et

devraientdoublerleursventescetteannée.

marché
,

depetitsacteurs
parviennent à sefaireuneplaceau
soleil . PrenezChristophe
Borgnis ,

39ans
, qui a lancéDuvert

danslesétoiles
,

enjuillet2009.
Cediplôméde l

' ESCP
, qui

faisaitauparavantducontrôlede
gestionchezCelio

,

vendsur
Internetdesaccessoiresdedéco
bio

et durables
(

desassiettes
creusesenpalmierau
radioréveilenbambou

)

. Il tablesur
1 milliond

' eurosdechiffre
d

' affairescetteannée . Seuls
investissements à cejour :

10000eurospourmonter le site
Web

,

100mètrescarrés
d

'

entrepôt
à Aubervilliers

(

600euros

parmois
)

et plusieurs
déplacementsenEuropeduNord
poursélectionnerlesdesigners
finlandaisoulesPMEdanoises
qui le fournissent.

? NotreconseilDans
la

distribution
,

il devientassezvite
difficiledegérerseul l

' envoi
descolis . Laplupartdessites
externalisentrapidement
la logistique ,

notamment
auprèsdeMorinLogistic
(

tél .
: 0474947193

)

,

l

'

undes
acteurspharespour lessites

d

' e-commerce
(

Spartoo.com ,

Rueducommerce.fr
,

Alapage.com...
).

PierreAlbani
\

\

G' ?
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