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Manager Professional

ManPro és una aplicacié de gestié capa¢ de solucionar totes les necessitats de I’empresa, a través d’un sistema informatic global i dnic.
Manager és una aplicaci6 estratégica per agilitzar el funcionament de 'empresa, reforgar el control de les seves activitats i incrementar la
seva capacitat de presa de decisions oferint els mitjans necessaris per satisfer la demanda del mercat. A més a més, la gestid i la comptabilitat
treballen transparentment, automatitzant tot el procés de generacid i modificacié d’assentaments comptables.

Caracteristiques:

* Funcionament en xarxa local. Possibilitat de connexié a distancia entre delegacions.
* Multi-empresa, multi-exercici i multi-idioma. Tota la informacié es guarda a la mateixa
base de dades facilitant el manteniment.

* Tots els llistats son configurables per I'usuari, imprimibles per pantalla o impressora i
amb possibilitat de fer exportacions a fitxer ( Word, Excel, PDF i HTML) i e-mail.

¢ Capacitat de treballar amb tot tipus de impressores. o
* Preparat per utilitzar codis de barres en entrada de dades. E‘}
* Pantalles d’entrada d’informacié dissenyades per a diferents empreses, segons la seva 2 | .
metodologia de treball. R ool . — e
Funcionalitats:
Dades del client
Clients:
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* Les dades de la fitxa del client sén compartides amb les de la fitxa del client potencial, e —— L
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evitant la repeticié i estalviant temps en I’entrada de dades. e e e S e
* Visualitzacié, sense cerques addicionals, de tota la informacié relacionada a un client Tal acneimosme o
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(gestions comercials, pressupostos, comandes, albarans, factures, cobraments, etc..). b7l e — FmmigTmry
* Classificacié i segmentacié de clients per tots els criteris que es desitgi. i" R N
S ; ] e T —
* Visualitzacié dels pagaments fets pel client tant en comptes bancaris com al comptat. = T —
* Definicié de diferents tarifes, descomptes, ofertes i preus especials d’articles segons el L ettt Aot SR

tipus de client.
* Possibilitat de bloquejar clients, per tal d’evitar vendes amb un cert risc.
* Definicié i configuracié de documents de sortida per cada client.

Dades de I'article

* Visualitzacié del volum de vendes en un intervals de temps en format detallat o resumit.

Gestid d’articles, magatzems i estoc:

* Definicié de diferents atributs per a cada article ( talles , colors etc..)
* Agrupacié d’articles per families jerarquiques.

* Definicié de multiples unitats de venda o de control d’estoc per a cada article ; T
(propies o predefinides). 5

* Control de preus de venda, preus de cost i mitjana de preus. 5

* Definicié de tarifes i ofertes d’articles per diferents criteris (en funcié d’intervals de E
dates, volums de vendes, etc... ). °

* Control dels estocs dels articles. Es poden identificar els articles per nimero de série o
bé per codi de lot.

* Es disposa de totes les eines necessaries per poder fer el inventari de cada un dels
magatzems( llistats i dispositius mobils PDA).

Definicié de magatzems
* Regularitzacié d’estocs.

* Moviments d’articles entre magatzems.
* Definicié del nombre de decimals dels preus i les quantitats.
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Vendes:

* Vendes per pressupostos, comandes, albarans, tiquets, factures proforma i factures.

* Les factures de venda generades es traspassen i modifiquen a comptabilitat en temps
real, sense haver de realitzar traspassos manuals.

* Possibilitat de modificar els albarans, tot i estar facturats,

= Venta d’articles per unitats, unitats multiples o subunitats.

* Registre d’entregues a compte.

* Possibilitat de fer albarans on cada linia de la venda descompti 'estoc d’un magatzem
diferent.

* Definicié de diferents adreces de facturacio i distribucié per cada comanda.

¢ Control de les comissions dels agents comercials en la facturacié o el cobrament.

¢ Configuracié dels formats de les factures.

¢ Control de comandes pendents de lliurar. Es permeten les entregues o reserves parcials.

Compres:

* Registre de recepcions totals o parcials de les comandes de compra.

* Control de les incidéncies que apareixen durant la recepcié.

* Les factures de compra generades es traspassen i modifiquen a comptabilitat en temps
real, sense haver de realitzar traspassos manuals.

* Control de series o lots de compra.

* Previsions de compres i generacié de comandes automatiques.

Altres funcionalitats:

* Comptabilitat analitica amb la possibilitat de crear centres de cost.

* Gesti6 d’agents comercials i televenda. Es permeten programar visites, fer el seguiment
i analitzar els resultats obtinguts.

* Gestié de clients potencials amb la possibilitat d’entrada d’una gran varietat
d’informaci6 per poder segmentar i filtrar.

» Distribuci6 i rutes. Assignacié de rutes de forma automatica segons I’adreca d’entrega.

* Lliurament i entrada d’albarans i factures mitjangant EDI (Electronic data interchange).

* Multiples llistats i estadistiques de caracter general.

* Eines de cerca i filtratge de dades molt optimitzades.

* Eines de copies de seguretat propies.

Moduls i1 especialitzacions:

* Moddul Comptabilitat.

* Modul Tragabilitat.

* TPV (Terminal punt de venda).
* Modul Hotel.

* Modul Restauracié.

* Modul Taller Mecanic.

* Modul Control d’obres.

* Modul RRHH.

* Manager PDA.

* Manager Web.
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Definicié de segmentacions




