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FORMATION EN TEMPS PLEIN SUR 1 AN - DIPLOME NIVEAU Il (BAC +2)' - RECONNU PAR L’ETAT

ATTACHE COMMERCIAL .
FORMATION PROFESSIONNELLE DIPLOMANTE

ATTACHE COMMERCIAL :

CONDITIONS UN PROFESSIONNEL DE TERRAIN
D’ADMISSIBILITE
Etre 4gé de moins de 28 ans La formation Attaché commercial a pour vocation de développer le
a la date d’inscription. plus largement possible le potentiel des jeunes qui désirent s’orienter
Etre titulaire du Bac. vers les métiers de la vente.
Elle apporte a I'étudiant des compétences pour élaborer des plans
d’actions commerciales, prospecter, négocier, développer sa clientéle
et manager son activité.
Ce dipldbme de niveau Il (Bac +2) permet de rejoindre le marché
du travail ou d’intégrer une formation de niveau Il (Bac +3) telle que
Responsable de développement commercial.

MODALITES D’INSCRIPTION

* Envoi d’'un CV accompagné
d’une lettre de motivation.

""" UNE FORMATION DU RESEAU NEGOVENTIS
FRAIS DE SCOLARITE :
4900 € Negoventis est un réseau de centres de formations rattaché a
80 Chambres de commerce et d'industrie (CCl) en France métropolitaine
et Outre-mer.

Negoventis est le fruit d’'un rapprochement entre deux réseaux :

* les Instituts des Forces de Vente (IFV)

* les Instituts de Promotion Commerciale-Ecoles du Commerce et de
RENTREE la Distribution (IPC-ECD).

1 Code nsf 312t, Arrété du 19 avril 2011 publié au Journal Officiel du 12 mai 2011 portant
enregistrement au répertoire national des certifications professionnelles. Enregistrement
pour cing ans, au niveau lll, sous l'intitulé Attaché commercial avec effet au 31 janvier
201, jusgu’au 12 mai 2016.

POUR EN SAVOIR PLUS SUR LA FORMATION une école de la

www.novancia.fr/
attache-commercial

@ CCI PARIS ILE-DE-FRANCE



METIERS PREPARES

* Attaché commercial,
* Conseiller commercial,
* Délégué commercial,

POINTS FORTS
DE LA FORMATION

* Un dipldme inscrit
au Répertoire National
des Certifications
Professionnelles (RNCP)
et reconnu par 'Etat

Une pédagogie interactive
et professionnalisante :
simulations de négociations,
études de cas, mises en
situations managériales...

* Un réseau actif
d’entreprises et
d’institutionnels partenaires

* Les infrastructures d’une
grande école de la CCI Paris
|le-de-France

VOTRE CONTACT

» Conseiller financier,
* Chef de secteur,
» Cadre technico-commercial...

commerciales

prospection

commerciales

fonction de veille

BLOCS DE COMPETENCES

Elaborer un plan d’actions

Etablir et mettre en ceuvre un plan de

Mener des négociations

Gérer et développer sa clientéle

Manager son activité et assurer une

OBJECTIFS DE LA FORMATION

COMPETENCES A ACQUERIR

Analyser, qualifier et cibler un portefeuille

clients

Evaluer la cible et ses besoins. Concevoir,

mettre en ceuvre des actions de
prospection, concevoir un argumentaire

Commercialiser des produits, négocier
des contrats et contractualiser la vente

Fidéliser les clients

Organiser son activité et son secteur

En novembre 2011, Advancia et Négocia, deux écoles respectivement
dédiées a l'entrepreneuriat et au commerce ont fusionné pour donner
naissance a Novancia Business School Paris, une grande école de la
Chambre de Commerce et d'Industrie de Paris lle-de-France.

INFORMATION, ADMISSIONS/CONCOURS

Fabrice Ronciére
Responsable du programme
attco@novancia.fr

Site de Champerret

8 avenue de la Porte de Champerret

75017 Paris

0155 65 50 88
www.nhovancia.fr

COSPIRIT- (rédit photo :Shutterstock - Document non contractuel - Novembre 2014,



