
ATTACHÉ COMMERCIAL
FORMATION PROFESSIONNELLE DIPLÔMANTE 

FORMATION EN TEMPS PLEIN SUR 1 AN - DIPLÔME NIVEAU III (BAC +2)1 - RECONNU PAR L’ÉTAT 

ATTACHÉ COMMERCIAL :  
UN PROFESSIONNEL DE TERRAIN

La formation Attaché commercial a pour vocation de développer le 
plus largement possible le potentiel des jeunes qui désirent s’orienter 
vers les métiers de la vente. 
Elle apporte à l’étudiant des compétences pour élaborer des plans 
d’actions commerciales, prospecter, négocier, développer sa clientèle 
et manager son activité.
Ce diplôme de niveau III (Bac +2) permet de rejoindre le marché  
du travail ou d’intégrer une formation de niveau II (Bac +3) telle que 
Responsable de développement commercial.

UNE FORMATION DU RÉSEAU NEGOVENTIS

Negoventis est un réseau de centres de formations rattaché à  
80 Chambres de commerce et d’industrie (CCI) en France métropolitaine 
et Outre-mer. 

Negoventis est le fruit d’un rapprochement entre deux réseaux :
• les Instituts des Forces de Vente (IFV)
•  les Instituts de Promotion Commerciale-Ecoles du Commerce et de 

la Distribution (IPC-ECD).

[1] Code nsf 312t, Arrêté du 19 avril 2011 publié au Journal Officiel du 12 mai 2011 portant 
enregistrement au répertoire national des certifications professionnelles. Enregistrement 
pour cinq ans, au niveau III, sous l’intitulé Attaché commercial avec effet au 31 janvier 
2011, jusqu’au 12 mai 2016.

CONDITIONS 
D’ADMISSIBILITÉ 

•  Être âgé de moins de 28 ans 
à la date d’inscription. 

•  Être titulaire du Bac. 

MODALITÉS D’INSCRIPTION 

•  Envoi d’un CV accompagné 
d’une lettre de motivation.

NOMBRE DE PLACES 
DISPONIBLES : 20

FRAIS DE SCOLARITE : 
4 900 €

POUR EN SAVOIR PLUS SUR LA FORMATION
www.novancia.fr/
attache-commercial
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MÉTIERS PRÉPARÉS
• Attaché commercial, 
• Conseiller commercial, 
• Délégué commercial, 

• Conseiller financier, 
• Chef de secteur, 
• Cadre technico-commercial…

POINTS FORTS 
DE LA FORMATION

•  Un diplôme inscrit  
au Répertoire National  
des Certifications 
Professionnelles (RNCP)  
et reconnu par l’État

•  Une pédagogie interactive  
et professionnalisante : 
simulations de négociations, 
études de cas, mises en 
situations managériales…

•  Un réseau actif 
d’entreprises et 
d’institutionnels partenaires 

•  Les infrastructures d’une 
grande école de la CCI Paris 
Ile-de-France

INFORMATION, ADMISSIONS/CONCOURS

01 55 65 50 88
www.novancia.fr

Site de Champerret
8 avenue de la Porte de Champerret 
75017 Paris 
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CONTACT
VOTRE CONTACT 

Fabrice Roncière 
Responsable du programme 
attco@novancia.fr

BLOCS DE COMPÉTENCES COMPÉTENCES À ACQUÉRIR

Élaborer un plan d’actions  
commerciales

Analyser, qualifier et cibler un portefeuille 
clients

Établir et mettre en œuvre un plan de 
prospection

Évaluer la cible et ses besoins. Concevoir, 
mettre en œuvre des actions de 
prospection, concevoir un argumentaire

Mener des négociations  
commerciales

Commercialiser des produits, négocier 
des contrats et contractualiser la vente

Gérer et développer sa clientèle Fidéliser les clients

Manager son activité et assurer une 
fonction de veille Organiser son activité et son secteur

OBJECTIFS DE LA FORMATION 

 En novembre 2011, Advancia et Négocia, deux écoles respectivement 
dédiées à l’entrepreneuriat et au commerce ont fusionné pour donner 
naissance à Novancia Business School Paris, une grande école de la 
Chambre de Commerce et d’Industrie de Paris Ile-de-France.
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