Référence et liens utiles vidéos
Trouver et négocier des
financements

Les sources de financements

Exonération Impot sur les bénéfices
Zones prioritaires définis par le décret n°2007-732 du 7 mai 2007

Organisme prét d'honneurs

Initiative France
Réseau Entreprendre.
ADIE

France Active

BPI France

www.bpifrance.fr

Plateformes de crownfunding

Financement participatif avec dons:

https://www.kickstarter.com/

http://www.kisskissbankbank.com/
https://fr.ulule.com

Plateformes de micro crédit :
http://www.babyloan.org/

https://bolden.fr/
https://www.finsquare.fr

Concours

Lien pour tous les concours de France : http://www.apce.com/pid563/concours-fondations.html



http://www.legifrance.gouv.fr/affichTexte.do?cidTexte=JORFTEXT000000465682
http://www.apce.com/pid563/concours-fondations.html
http://www.bpifrance.fr/
https://www.finsquare.fr/
https://bolden.fr/
http://www.babyloan.org/
https://fr.ulule.com/
http://www.kisskissbankbank.com/
https://www.kickstarter.com/
http://www.franceactive.org/
http://www.adie.org/accueil/
http://www.reseau-entreprendre.org/
http://www.initiative-france.fr/

Partie 2 : Conseils pour convaincre

Livres Influence disponible chez notre partenaire Amazon

Version Frangaise :

WZEERT CLALDIMD

INFLUENCE ET
MANIPULATION

> L'Art de la persuasion

Influence et manipulation

Version originale (anglais)

REVISED EDITION

ROBERT B. CIALDINI, PH.D.

influence: The Psychology of Persuasion



http://www.amazon.fr/gp/product/006124189X/ref=as_li_tl?ie=UTF8&camp=1642&creative=6746&creativeASIN=006124189X&linkCode=as2&tag=bste-21
http://www.amazon.fr/gp/product/2266227920/ref=as_li_tl?ie=UTF8&camp=1642&creative=6746&creativeASIN=2266227920&linkCode=as2&tag=bste-21
http://www.amazon.fr/gp/product/2266227920/ref=as_li_tl?ie=UTF8&camp=1642&creative=6746&creativeASIN=2266227920&linkCode=as2&tag=bste-21
http://www.amazon.fr/gp/product/006124189X/ref=as_li_tl?ie=UTF8&camp=1642&creative=6746&creativeASIN=006124189X&linkCode=as2&tag=bste-21

Partie 3 : Négocier ses financements

Livres Getting To YES

Version francaise :

ROGEE FISHER fi
WILLIAW URY 225
BRUCE FATEQR

EUSSIR . ¢
NEGOCIATION

NOUVELLE EDITION SUIVIE

WES RAPONIES AME QUISTIONS BRG LICTEVRS

SEUIL

Comment réussir une négociation

Version originale (anglais) :

THEE INTERNATIDNAL BEEETSELLER

GETTING

TO
iy
L]
NEGOTIATING AGREEMENT
WITHOUT GIVING IN

AOGER FISHER AND WILLLAM UORY
r w v swiann anmiees BAUCE PATTON
RO OTIATION PROJECT

Getting to Yes: Negotiating Agreement Without Giving In



http://www.amazon.fr/gp/product/0143118757/ref=as_li_tl?ie=UTF8&camp=1642&creative=6746&creativeASIN=0143118757&linkCode=as2&tag=bste-21
http://www.amazon.fr/gp/product/2020908034/ref=as_li_tl?ie=UTF8&camp=1642&creative=6746&creativeASIN=2020908034&linkCode=as2&tag=bste-21
http://www.amazon.fr/gp/product/2020908034/ref=as_li_tl?ie=UTF8&camp=1642&creative=6746&creativeASIN=2020908034&linkCode=as2&tag=bste-21
http://www.amazon.fr/gp/product/0143118757/ref=as_li_tl?ie=UTF8&camp=1642&creative=6746&creativeASIN=0143118757&linkCode=as2&tag=bste-21
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