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Van doelgroep naar 
Hyperspecialisatie
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Dit webinar begint

in minder dan 10 minuten

Van doelgroep naar 
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Dit webinar begint

in minder dan 5 minuten

Van doelgroep naar 
Hyperspecialisatie
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Dit webinar begint

in minder dan 1 minuut

Van doelgroep naar 
Hyperspecialisatie



Van doelgroep naar 
Hyperspecialisatie
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Tweet over dit webinar met #hyperspecialisatie
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1. Waarom kiezen
2. Nu kiezen
3. Doelen stellen voor jezelf en je bedrijf
4. Dromen en doelen
5. Direct aandacht van je Ideale klant
6. Producten maken voor je ideale klant

De cursus



Doel: wordt gezien Expert
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Het webinar
•  30 minuten Presentatie
•  10 minuten Vraag en Antwoord
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Resultaat
Aan het eind van dit webinar heb je:
•  Duidelijkheid over het belang van een 

kleine doelgroep kiezen
•  Snap je waar de angst vandaan komt
•  Kun je aan de slag deze angst te 

omzeilen
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Na het webinar
Morgen ontvang je een e-mail met daarin:
•  een link naar de pagina met de video
•  Deze video en audio kun je downloaden
•  Stel je vragen in de FB groep

https://www.facebook.com/groups/
439756239416319/

https://www.facebook.com/groups/439756239416319/
https://www.facebook.com/groups/439756239416319/
https://www.facebook.com/groups/439756239416319/
https://www.facebook.com/groups/439756239416319/
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Vragen
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 Waarom moeten we kiezen
 Wat doelgroep denkt
 Angst voor kiezen
 Hoe te omzeilen
 Beste Mensen Aantrek Model
 Vragen
 Samenvatting

Inhoud



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



@ernohannink

#hyperspecialisatie



Eén bal in de lucht houden
flickr.com/photos/parksy/3717951035/

http://www.flickr.com/photos/parksy/3717951035/
http://www.flickr.com/photos/parksy/3717951035/


Duidelijke boodschap



Focus



Specialist
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 Waarom moeten we kiezen
 Wat doelgroep denkt
 Angst voor kiezen
 Hoe te omzeilen
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Inhoud
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Wat doelgroep denkt
•WIIFM
• 2 seconden
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 Waarom moeten we kiezen
 Wat doelgroep denkt
 Angst voor kiezen
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Inhoud
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Hagedissenbrein
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Angst
•  Aversie tegen verlies
•  Doelgroep te klein
•  Hagedissenbrein (Seth Godin) of 

Reptielenbrein
•  Amygdala - boos, angst, opgewonden, 

honger, wraak
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Angsten
• Ik vind veel dingen leuk
• Ik wil me niet concentreren op een ding
• Ik wil graag beide dingen doen om mijn 

expertise bij te houden
• De doelgroep is misschien te klein
•Wat als een klant komt die niet in mijn 

niche past? Moet ik dan nee zeggen?
• Jullie….
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 Waarom moeten we kiezen
 Wat doelgroep denkt
 Angst voor kiezen
 Hoe te omzeilen
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 Samenvatting

Inhoud
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Omzeilen angst
• Kleine stapjes
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Inhoud
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Beste Mensen Aantrek Model
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Ideale klant
•Wie is je ideale klant?
• 1. Problemen en 2. Eigenschappen
• Praat over je ideale klant
• Jouw positionering, jouw merk
• Positioneer jezelf als een expert
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Huiswerk
Neem een uur en schrijf op:
•Welke problemen los je op (minstens 12)
•Welke eigenschappen zie je in je klanten

• “Get rich in a niche” (Peleg Top)
• Het duurt ongeveer één tot anderhalf jaar
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Vragen
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• Zet kleine stapjes
• Blijf verzenden – Leg je hagedissenbrein 

het zwijgen op
• Problemen en eigenschappen
• Krijg je het te druk, te veel klanten? 

Maak je niche kleiner en verhoog je prijzen

Leerpunten
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Na het webinar
Morgen ontvang je een e-mail met daarin:
• een link naar de pagina met de video
• Deze video kun je downloaden

• Stel je vragen in de FB groep
https://www.facebook.com/groups/
439756239416319/

https://www.facebook.com/groups/439756239416319/
https://www.facebook.com/groups/439756239416319/
https://www.facebook.com/groups/439756239416319/
https://www.facebook.com/groups/439756239416319/
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EINDE deel 1
Deel 2 - Nu kiezen
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Maak jouw coachingsbedrijf 
No.1 in jouw niche met social media.

Mentor - Auteur - Spreker
No.1 Coaching Business

Erno Hannink


