Czym jest faktoring?

Faktoring to ustuga finansowa polegajgca na wykupieniu przez Faktora (w tym przypadku E100
Faktoring) naleznosci z tytutu wykonywanych ustug, czyli faktur. Klient otrzymuje w ten sposéb srodki
finansowe, zaraz po wystawieniu faktury i tym samym rozwigzuje problem przedtuzajacych sie
termindéw pfatnosci.

Jakie korzysci bedzie miata moja firma korzystajac z faktoringu?

* Poprawa ptynnosci finansowej oraz wyeliminowanie zatoréw ptatniczych

¢ Wygodna zamiana niezapfaconych faktur w gotéwke

¢ Ograniczenie kosztéw zwigzanych z zarzgdzaniem wierzytelnosciami

¢ Wzrost mozliwosci rozwoju i konkurencyjnosci poprzez zwiekszenie ptynnosci gotéwki
e Wzrost wskaznikéw i struktur bilansu Panstwa firmy

Czy faktoring jest popularny?

Na poczatku biezgcego roku z ustug faktoringu korzystato juz blisko 26 000 firm w Polsce, a ich ilo$¢
zwiekszyta sie 0 41% w stosunku do roku ubiegtego.

Ustuga staje sie coraz bardziej popularna juz nie tylko wsréd duzych i srednich firm, ale réwniez
matych i jednoosobowych dziatalnosci gospodarczych, w przypadku ktérych ptynnosé finansowa ma
kluczowe znaczenie dla funkcjonowania i obrotu pienigdzem.

Czy moge skorzystac z oferty prébnej, aby przetestowac faktoring?
Umowa faktoringowa z E100 Faktoring zawierana jest na okres 12 miesiecy, ale pierwsze 3 miesigce
mogg by¢ okresem prébnym, po ktérym to strony decydujg o dalszej wspotpracy.

Jaki jest koszt ustugi faktoringowej w E100?

Rozpatrzenie wniosku, zbadanie wiarygodnosci kredytowej kontrahenta oraz analiza umowy
handlowej to czynnosci, ktore w Faktoringu E100 sg zupetnie darmowe.

Przy finansowaniu do poziomu 100 000 EUR (500 000 PLN) optata prowizyjna wynosi od 0,06% do
0,1% za kazdy dzien finansowania.

Dla klientéw, ktérzy wnioskujg o wyzsze poziomy finansowania, ustalane sg indywidualne warunki,
zaréwno co do ceny jak i zakresu wspétpracy. Przy nizszych kwotach finansowania istnieje réwniez
mozliwos¢ ustalenia statej optaty abonamentowej juz od 99 EUR/mc.

Czym rézini sie faktoring od kredytu obrotowego?

W przeciwienstwie do kredytu firma nie musi posiadaé zabezpieczenia materialnego- do rozpoczecia
wspotpracy wystarczg stabilni kontrahenci.

Rozpoczecie wspdtpracy odbywa sie bezposrednio po dostarczeniu dokumentéw i podpisaniu
umowy. Klient unika czasochtonnego sprawdzenia zdolnosci kredytowej oraz prognoz, ktére sg
nieodtgczng procedurg kredytu.

W przypadku faktoringu E100 zabezpieczeniem umowy jest weksel wtasny z poreczeniem
wekslowym, a nie hipoteka lub zastaw majatku.

Jak szybko moge uzyska¢ $rodki po przekazaniu faktury i w jaki sposéb s wyptacane?
Woyptata sSrodkow nastepuje nawet w ciggu 24h od momentu zgtoszenia faktury, a Srodki wyptacane
sg na wskazane konto.

Czy w ofercie jest rowniez faktoring cichy?

Obecnie w naszej ofercie nie posiadamy ustugi tzw. faktoringu cichego, posiadamy natomiast gotowe
rozwigzania dla klientéw niemogacych skorzysta¢ w petni z faktoringu jawnego. Aby poznac
szczegoty, prosimy o kontakt doradca.



Nie jestem zadowolony z mojego obecnego faktoringu. Czy moge przejs¢ do E100 Faktoring?
Tak, istnieje taka mozliwos¢. Szczegdty dotyczace tego procesu przekaze Paristwu nasz doradca.

Czy jednoczesnie moge korzystac z innych faktoringéw?
Tak, jest taka mozliwos¢, ale muszg one obstugiwaé innych kontrahentéw niz E100 Faktoring.

Dla kogo Faktoring?
Dla kazdej firmy transporotowej, ktéra wystawia faktury z odroczonym terminem ptatnosci.

Jak szybko zweryfikowac czy nasza oferta faktoringowa jest dla danego klienta:

Czy wystawia Pan/Pani FV z odroczonym
terminem ptatnosci (np. 14/ 30/ 45/ 60 dni)?

TAK \ NIE

Czy posiada Pan/Pani Odrzucamy
powtarzalnych kontrahentéw ?

NIE
k N

Jak Pan / Pani mysli czy kontrahent
sie zgodzi na faktoring?

NIE
" ¢

Czy zaden z kontrahentéw? Moze
Klient dla nas warto porozmawiaé? Jesli dalej
nie — odrzucamy

NIE, korzystam tylko z
gietdy - odrzucamy

W jakich sytuacjach klienci rezygnujg z faktoringu u nas? Lub kiedy my wypowiadamy umowy
obecnym klientom?

Z reguty wspotpraca z klientem ulega wygaszeniu w wyniku braku nowych zgtoszen faktur do
finansowania, a dzieje sie tak najczesciej z powodu zakonczenia wspodtpracy z finansowanym
kontrahentem/ spedycjg i rozpoczeciem pracy z nowa ktdra np. nie godzi sie na cesje wierzytelnosci
(faktoring) i Swiadczy ustuge przyspieszonej ptatnosci (skonto), ktdra czesto jest drozsza od naszej
ustugi o czym klienci sie przekonujg przy pierwszych ptatnosciach.

My wypowiadamy umowy tylko w sytuacji, gdy potencjalna umowa moze by¢ zagrozona (np. poprzez
omijanie cesji, zgtaszanie tych samych faktur do innych faktoréw itd.).

Jak mozna przekonac klienta do takiej ustugi?

Mozna powiedzieé: Za Twoje FV dostajesz srodki po 60 dniach, a za paliwo u nas musisz zaptacic¢ 2
razy w miesigcu, podatki raz w miesigcu, pensje raz w miesigcu. Dzieki faktoringowi mozesz poprawic
swojg ptynnosé i np. czesc zgtaszanych faktur od razu przekazywaé na poczet kart paliwowych,
unikniesz dzieki temu nerwowych sytuacji, potencjalnych blokad na kartach itp.



