
Czym jest faktoring? 

Faktoring to usługa finansowa polegająca na wykupieniu przez Faktora (w tym przypadku E100 

Faktoring) należności z tytułu wykonywanych usług, czyli faktur. Klient otrzymuje w ten sposób środki 

finansowe, zaraz po wystawieniu faktury i tym samym rozwiązuje problem przedłużających się 

terminów płatności. 

 

Jakie korzyści będzie miała moja firma korzystając z faktoringu? 

• Poprawa płynności finansowej oraz wyeliminowanie zatorów płatniczych 

• Wygodna zamiana niezapłaconych faktur w gotówkę 

• Ograniczenie kosztów związanych z zarządzaniem wierzytelnościami 

• Wzrost możliwości rozwoju i konkurencyjności poprzez zwiększenie płynności gotówki 

• Wzrost wskaźników i struktur bilansu Państwa firmy 

 

Czy faktoring jest popularny? 

Na początku bieżącego roku z usług faktoringu korzystało już blisko 26 000 firm w Polsce, a ich ilość 

zwiększyła się o 41% w stosunku do roku ubiegłego. 

Usługa staje się coraz bardziej popularna już nie tylko wśród dużych i średnich firm, ale również 

małych i jednoosobowych działalności gospodarczych, w przypadku których płynność finansowa ma 

kluczowe znaczenie dla funkcjonowania i obrotu pieniądzem. 

 

Czy mogę skorzystać z oferty próbnej, aby przetestować faktoring? 

Umowa faktoringowa z E100 Faktoring zawierana jest na okres 12 miesięcy, ale pierwsze 3 miesiące 

mogą być okresem próbnym, po którym to strony decydują o dalszej współpracy. 

 

Jaki jest koszt usługi faktoringowej w E100? 

Rozpatrzenie wniosku, zbadanie wiarygodności kredytowej kontrahenta oraz analiza umowy 

handlowej to czynności, które w Faktoringu E100 są zupełnie darmowe. 

Przy finansowaniu do poziomu 100 000 EUR (500 000 PLN) opłata prowizyjna wynosi od 0,06% do 

0,1% za każdy dzień finansowania.  

Dla klientów, którzy wnioskują o wyższe poziomy finansowania, ustalane są indywidualne warunki, 

zarówno co do ceny jak i zakresu współpracy. Przy niższych kwotach finansowania istnieje również 

możliwość ustalenia stałej opłaty abonamentowej już od 99 EUR/mc. 

 

Czym różni się faktoring od kredytu obrotowego? 

W przeciwieństwie do kredytu firma nie musi posiadać zabezpieczenia materialnego- do rozpoczęcia 

współpracy wystarczą stabilni kontrahenci. 

Rozpoczęcie współpracy odbywa się bezpośrednio po dostarczeniu dokumentów i podpisaniu 

umowy. Klient unika czasochłonnego sprawdzenia zdolności kredytowej oraz prognoz, które są 

nieodłączną procedurą kredytu. 

W przypadku faktoringu E100 zabezpieczeniem umowy jest weksel własny z poręczeniem 

wekslowym, a nie hipoteka lub zastaw majątku. 

 

Jak szybko mogę uzyskać środki po przekazaniu faktury i w jaki sposób są wypłacane? 

Wypłata środków następuję nawet w ciągu 24h od momentu zgłoszenia faktury, a środki wypłacane 

są na wskazane konto. 

 

Czy w ofercie jest również faktoring cichy? 

Obecnie w naszej ofercie nie posiadamy usługi tzw. faktoringu cichego, posiadamy natomiast gotowe 

rozwiązania dla klientów niemogących skorzystać w pełni z faktoringu jawnego. Aby poznać 

szczegóły, prosimy o kontakt doradcą. 



Nie jestem zadowolony z mojego obecnego faktoringu. Czy mogę przejść do E100 Faktoring? 

Tak, istnieje taka możliwość. Szczegóły dotyczące tego procesu przekaże Państwu nasz doradca. 

 

Czy jednocześnie mogę korzystać z innych faktoringów? 

Tak, jest taka możliwość, ale muszą one obsługiwać innych kontrahentów niż E100 Faktoring. 

 

Dla kogo Faktoring? 

Dla każdej firmy transporotowej, która wystawia faktury z odroczonym terminem płatności. 

 

Jak szybko zweryfikować czy nasza oferta faktoringowa jest dla danego klienta: 

 

W jakich sytuacjach klienci rezygnują z faktoringu u nas? Lub kiedy my wypowiadamy umowy 

obecnym klientom? 

Z reguły współpraca z klientem ulega wygaszeniu w wyniku braku nowych zgłoszeń faktur do 

finansowania, a dzieję się tak najczęściej z powodu zakończenia współpracy z finansowanym 

kontrahentem/ spedycją i rozpoczęciem pracy z nową która np. nie godzi się na cesję wierzytelności 

(faktoring) i świadczy usługę przyspieszonej płatności (skonto), która często jest droższa od naszej 

usługi o czym klienci się przekonują przy pierwszych płatnościach.  

My wypowiadamy umowy tylko w sytuacji, gdy potencjalna umowa może być zagrożona (np. poprzez 

omijanie cesji, zgłaszanie tych samych faktur do innych faktorów itd.).  

 

Jak można przekonać klienta do takiej usługi? 

Można powiedzieć: Za Twoje FV dostajesz środki po 60 dniach, a za paliwo u nas musisz zapłacić 2 

razy w miesiącu, podatki raz w miesiącu, pensję raz w miesiącu. Dzięki faktoringowi możesz poprawić 

swoją płynność i np. część zgłaszanych faktur od razu przekazywać na poczet kart paliwowych, 

unikniesz dzięki temu nerwowych sytuacji, potencjalnych blokad na kartach itp.  

  Czy wystawia Pan/Pani FV z odroczonym 

terminem płatności (np. 14/ 30/ 45/ 60 dni)? 

 

Czy posiada Pan/Pani 

powtarzalnych kontrahentów ? 

 

NIE, korzystam tylko z 

giełdy - odrzucamy Jak Pan / Pani myśli czy kontrahent 

się zgodzi na faktoring? 

 

TAK NIE 

Odrzucamy 

NIE 
TAK 

TAK 
NIE 

Czy żaden z kontrahentów? Może 

warto porozmawiać? Jeśli dalej 

nie – odrzucamy  

Klient dla nas 


