Aida to model okreslajgcy reakcje
klientow, jakie powinienes wywotywac
swoimi dziataniami marketingowymi, aby
doprowadzic do sprzedazy.

(.74’ thention - zasygnalizuj swoja obecnosc; badz widoczny;
znajdz cos, co wyrozni Cie z ttumu.

S’@S‘W@ - spraw, aby Twoj klient przeszedt od postawy ,lubie
to” do postawy ,,chce to”, przedstaw value proposition, podkresl|
korzysci produktu i wartosci, jakie moze dac klientowi.

etap podejmowania decyz;i.
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Dbaj o to, aby satysfakqa Twojego klienta
byta: diugotermmowa. b
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