Focus Of Value™

MASTERMIND

JEDNOKROTNA EDYCJA INTERAKTYWNA

OK, wiec znasz juz moc DSD...
...ale czy umiesz jg sprzedac podczas pierwszej 30
minutowej wizyty z pacjentem?

W kolejnych tygodniach, podczas pieciu interaktywnych warsztatowych spotkan
online, bede osobiscie - z gtebi przekonan i serca - przekazywat Ci swoje
doswiadczenia i prowadzit krok po kroku po strukturze pierwszego spotkania z
pacjentem na Wizycie 0, zeby da¢é Tobie poczucie pewnosci i komfortu w
oferowaniu ptatnego programu diagnostyki DSD. Roztozymy te pierwsze 30 min
spotkania z pacjentem na czesci i kazda lekcja to ogromna dawka szczegdtowe;j
wiedzy i zadan, a wszystkie tacza sie tak, abys$ w jak najbardziej praktyczny sposéb
mogfta/mdgt zapoznac sie z tg niezwyktg metoda pracy. ... | jak raz sie tego
nauczysz, to zostanie z Toba na zawsze...

To jest unikalna jednorazowa okazja, poniewaz ten program coachingowy w 100%
skoncentrowany na Wizycie 0 bede prowadzit w formie interaktywnej tylko ten
jeden raz. A poniewaz materiat z doktadng Formutag Focus Talk™, dzieki ktorej
otworzytem ponad 500 Programéw DSD Smile Journey nie byt przeze mnie nigdy
dotad prezentowany, bedziesz mie¢ ekskluzywny dostep do petnej metodologii, i
staniesz sie czescig kreacji wtasnego programu. Twoje pytania, Twéj wktad, nasza
interakcja bedg niesowite i stworzg super-kreatywny proces, ktéry wyzwoli Twoja
praktyke oparta o sciezke kompleksowych terapii usmiechu (lub rozwinie
biznes, ktdéry juz masz).

WW?M#—‘
© www.BartoszCerkaski.com



http://www.BartoszCerkaski.com

Zapoznaj sie z zatozeniami Programu Focus of Value™. Spotkania
bedg odbywaty sie na interaktywnej platformie on-line Polskie]

Akademii DSD.
Podczas tego spotkania dowiesz sie dlaczego to jest najwazniejsze
w pracy klinicznej i w biznesie i jak wptywa na skutecznos¢ Twojego
przekazu. Nauczysz sie identyfikowaé Twoich Idealnych Klientéw, ktorzy
wpisujg sie w Twojg osobowos¢ i DNA Twojej kliniki. Jak myslg, co czuja, i
czego szukaja. Ta praca jest kluczowa do tworzenia Twojej oferty i
prowadzenia spdjnego przekazu podczas rozmowy, wiec bedziesz wiedzied
jak i komu proponowaé Program DSD i wejicie na Twoja Sciezke
Kompleksowa.
Dowiesz sie takze co musisz wiedzie¢ o pacjencie, jakie rodzaje informacji
chcesz zbieraé, zeby skutecznie korzystac z nich podczas konsultacji Wizyty 0
(i podczas catej dalszej terapii).

Spotkanie 2 jest o o tym, jak zorganizowa¢ Wizyte 0 w sposdb, ktory bedzie
dopasowany do Twojej praktyki/kliniki. Gdy zrozumiesz ogélny schemat i
sekwencje zdarzen podczas Wizyty 0 bedziesz mégt budowad wartosé
procesu diagnostyki DSD i ptynnie przechodzi¢ do oferowania ptatnego
Programu DSD Smile Journey swoim potencjalnym pacjentom i ew efekcie
uzyskiwania akceptacji kompletnych planéw leczenia. Strategia Wizyty O
dziata zaréwno dla konsultacji ogdlnych, jak i specjalistycznych oraz
estetycznych na kazdym etapie rozwoju zawodowego. W tym segmencie
poruszymy takze temat liczb - dowiesz sie jak ustalac ceny, ilu potrzebujesz
pacjentow i jak zarzgdzacé etapami i czasem Wizyty O .
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Wielu dentystéw zmaga sie z przygotowaniem odpowiednich narzedzi i
akcesoriow - kluczem jest prostota. Gdy juz bedziesz wiedzied, jak
przygotowac dobrze miejsce konsultacji z pacjentem i potgczyc strategie
rozmowy z odpowiednimi prezentacjami i modelami Twoje wyniki znacznie
sie poprawia. Spotkanie 3 jest o tym, jak stworzy¢ i miec¢ pod rekg
prezentacje / demonstratory i akcesoria, ktére pomoga Ci prowadzié¢
narracje i budowaé wartos¢ Programu diagnostyki DSD jako Twojego
produktu (takze ktdrych na tym etapie nie uzywac). Dowiesz sie jak
wykorzystywac zaréwno proste modele i prezentacje, jak i o nieszablonowym
wykorzystaniu skanera wewnatrzustnego oraz aparatury rtg (i co robi¢ gdy
ich nie posiadasz). Jak w w ogdlnie praktykujgcej praktyce logistycznie
wprowadzi¢ system szybkich symulacji uSmiechu. Po tym spotkaniu bedzie
dla Ciebie jasne co jest tobie niezbedne, co opcjonalne, a co zupetnie
zbedne.

@n

W trakcie Spotkania 4 przesledzimy krok po kroku elementy i taktyke
konwersacji podczas Wizyty 0, zebys mogta/mdgt zacza¢ swiadomie
komunikowac sie z Twoimi pacjentami i mie¢ prawdziwy wptyw na ich
decyzje. Strategia Focus Talk™ jest zaprojektowana w 100%, aby etycznie
wktadac wysitek w projektowanie decyzji pacjenta, z ktérej bedzie
zadowolony i bedzie bardziej chciat i czut potrzebe wykonania petnej ptatne;j
diagnostyki DSD niz Ty ...i nie tylko pozbedziesz sie poczucia namawiania i
bedac bardziej skuteczna/-ym mozesz mieé szanse na bardziej kompletne
leczenia, ale bedziesz przechodzi¢ do sktadania oferty i do sprzedazy z
elegancjg i pewnoscig, budujgc rownoczesnie swdj autorytet... nawet jesli
pacjent nie zdecyduje sie na DSD.

Tu dowiesz sie jak przygotowac oferte programu DSD Smile Journey, co

powinna zawierac i jak komunikowac cene. ... | rozmitujesz sie w tym
procesie - w ten sposéb pomagasz i zmieniasz zycia swoich pacjentow.
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W trakcie tego spotkania porozmawiamy o Tobie, o Twoich przekonaniach,
i gdy zrozumiesz fundamentalne zasady skutecznej komunikacji uwolnisz
potencjat, ktéry w naturalny sposéb bedzie budowat Twédj autorytet.
Spotkanie 5 dotyczy psychologii sprzedazy, wiec zmierzysz sie

z najwiekszym wyzwaniem, ktére stoi na drodze dentystom, ktérzy pragng
wykonywac¢ wiecej stomatologii jakiej pragnga i bardziej skoncentrowaé wokot
terapii kompleksowych prace kliniki, stopniowo odchodzac od przyjmowania
pacjentéw z biezgcymi problemami na rzecz leczen funkcjonalnych i
estetycznych. Umiejetnosci przekonania pacjenta do koniecznosci
rozpoczecia terapii, ktoérej potrzebuje, a niekoniecznie chce.

Jesli dentysta uswiadomi sobie ze nie wynika to z braku jego kompetencji
komunikacyjnych i charakteru, czy usposobienia, a raczej ze zrozumienia
prostych fundamentéw psychologii komunikacji, podejmowania decyzji i
wywierania wptywu, to tatwo moze zmienic sposdb w jaki jest mentalnie
nastawiony na proces sprzedazy i szybko wej$¢ na zupetnie inny POZIOM
swojej kariery zawodowe;|.

I niewykluczone sg spotkania dodatkowe w
formie Q&A ...i moze nawet cos wiecej...

,Program edukacyjny dr. Bartosza rzuca
nieco inne swiatto na tematy ktére wszyscy
znajg ale mato kto wie jak je ugryzc.
Thinking out of the box!"

,DSD to temat, ktorym interesuje sie od jakiegos czasu, a

dr Cerkaski utwierdza mnie w przekonaniu, ze warto iS¢ w tym
kierunku. Dodatkowo bardzo podoba mi sie przedsiebiorcze
podejscie do tematu wprowadzania DSD do gabinetu. Dzieki
temu mozna niemal momentalnie zaszczepic sie pozytywnym
nastawieniem i naprawde duzo sie nauczyc, a przy okazji szybko
wdrozyc¢ szybko wiedze Mistrzow do swej praktyki”
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Jesli moéj program DSD Smile Journey Formula™ zostat uznany za
NAJLEPSZY na $wiecie, jesli chodzi o szybkie wprowadzanie stomatologii
usmiechu do codziennej praktyki (potwierdzone prestizowym wyrdznieniem
THE WORLD BEST DSD INSTRUCTOR 2018)... to darmowy Program DSD
Smile Journey Masterclass jest drugim najlepszym szkoleniem odnosnie
strategii praktykowania wspdtczesnej kompleksowej stomatologii.

Program Focus of Value™ MASTERMIND jest przygotowany wytacznie dla
uczestnikéw programéw DSD Smile Journey i jest odpowiedzig na setki
maili i présb o zebranie strategii rozméw z pacjentami ZANIM rozpocznie sie
proces DSD, wiec jest naturalnym uzupetnieniem i dopetnieniem Strategii
DSD. Odbedzie sie pieé€ spotkan Mastermind (+ jedna dodatkowa) -
wszystkie beda wyjatkowe i bedg sie wzajemnie uzupetniac (innymi stowy,
nie bede powtarzac tych samych tresci przez caty czas). Kazde spotkanie,
bedzie poprzedzone szczegdtowaq analizg potrzeb i bedzie kolejnym krokiem
do zupetnie nowej jakosci komunikac;ji.

Chce postawié sprawe jasno: nic w tym MASTERMIND nie jest teorig - bede
uczy¢ taktyki Focus Talk™ ktoéra stosuje podczas Wizyty 0, ktéra jest
fundamentem otwierania procesu DSD i tworzenia profesjonalnej
sciezki kompleksowej.

Od 2015 roku ponad tysiac profesjonalistow wzieto udziat w szkoleniu
DSD. Za kazdym razem jest ubogacane o sprawdzone taktyki, i tak naprawde
jest suma ponad 20-letnich doswiadczen jako praktykujgcy dentysta,
pracownik kontraktowy, wtasciciel zaréwno matej autorskiej praktyki jaki i
blisko 40 osobowej kliniki, a takze doswiadczen z platforma DSD i filozofig
Slow Dentistry w jednym. Wiem jak wykonywac zwroty w swojej praktyce
zawodowej - robitem to skutecznie juz kilkukrotnie i pomogtem wielu
dentystom zmieni¢ ich sciezki kariery.

Doskonatym sposobem, aby zagtebié sie w tematy zwigzane z otwieraniem i
prowadzeniem kompleksowych rehabilitacji usmiechu, jest dotgczenie do
mnie w Akademii DSD. Ale nie zrozum mnie zle - tych tematéw do tej pory
nie poruszatem nawet na szkoleniach zamknietych i indywidualnych.

Ta taktyke mozesz zdoby¢ Ty... ale musisz zaangazowac sie w petni. Oto
moje rady jak najlepiej wykorzysta¢ Focus of Value Mastermind...
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#1 Badz obecny podczas spotkan

Sesje bedga interaktywne, czyli zobaczysz prezentacje, otrzymasz
zadania, ¢wiczenia, odpowiedzi na pytania. Spotkania beda
nagrywane, ale esencja jest wspdlna praca, wiec duzo bardziej
skorzystasz gdy bedziesz ze mng na zywo.

#2 Przygotuj sie

Do kazdej sesji dotagczony jest odpowiedni Action Guide i bedziesz
miec¢ mozliwos¢ przekazania Twoich konkretnych pytan i zagadnien,
ktére musisz poznac i sg dla Ciebie najwazniejsze. Wykorzystaj je,
aby nie straci¢ szansy na stworzenie swojego dopasowanego
programu w miare postepdw Focus of Value.

#3 Dotgcz do spotecznosci na Facebooku

Jest to idealne miejsce, aby spotkac sie z innymi podczas Focus of
Value i przekazywac swoje uwagi, zadawac pytania, lub po prostu
spedzi¢ czas i zdoby¢ wiecej pomystéw, takze pomiedzy sesjami.
Kliknij tutaj, aby dolaczyé¢ teraz.

#4 Angazuj sie

Zadawaj pytania. Zostawiaj komentarze, gdy tylko Ci przyjda do
gtowy. By¢ moze wyrazisz swoje zdanie w odpowiedzi na czyjes
pytanie - lub odpowiesz na nie. Im wiecej oséb bedzie aktywnie
uczestniczyto, tym wiecej ostatecznie wyniesiesz z wydarzenia. O to
chodzi w Mastermind!

#5 Nie czekaj

Wiele sie nauczysz podczas Focus Of Value Nie poprzestan na
stuchaniu - wdrazaj nawet jesli uwazasz z nie jest idealnie. Twoim
celem jest ciggte podazanie do przodu, a nie perfekcja. Mate kroczki
sg tym, co prowadzi do ogromnego rozpedu.
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Podczas nadchodzgcych sesji zamierzam zagtebic sie z Tobg w petni w

zagadnienia zwigzane ze sprzedaza ptatnego Programu Diagnostyki

DSD i porozmawiac sporo na temat taktyki i strategii - ale tak samo jak
chodzi o strategie, to chodzi réwniez o wolnosé i wptyw.

Gdy nauczysz sie skutecznej komunikacji to

oferowanie DSD stanie sie dla Ciebie druga natura.

Teraz jest Twoj czas. Ten program nigdy sie nie powtdrzy, wiec jedyne
co musisz zrobi¢, to wzig€ udziat i skorzysta¢ w petni.
Chyba nie sta¢ Cie na to, zeby w tym nie uczestniczy¢.

Ponizej sg daty, wiec mozesz je wpisa¢ do swojego kalendarza...

Sesje odbywajg sie w $rody w godz. 20.30-22.00

#1. 28 lipca:

Znajdowanie Wtasciwych Pacjentow. T

#2. 4 sierpnia:

Organizacja Wizyty 0 o
19 20

#3. 11 sierpnia: 26 21

Przygotowanie Wizyty 0 Sierpier

#4. 18 sierpnia: > 3

Rozmowa, ktéra wywiera wptyw o 1
23 24

#5. 25 sierpnia: %0 3

Twoéj Mindset, jak polubi¢ sprzedawanie
bedac dentysta?.
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UWAGA: Kolejnosc i daty sesji moga ulec modyfikacji
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Zapisz strone Focus of Value MASTERMIND:

Pod tym adresem znajduje sie centrum Programu
MASTERMIND Focus of Value™ - gdzie bedziesz miat dostep
do lekgcji, cwiczen, pytan i odpowiedzi, studiow przypadku,
plikow PDF do pobrania...

| highly recommend training with dr
Bartosz Cerkaski, The Best DSD
Instructor worldwide in 2018. Made by
Akademia DSD. It will forever change
the way you practice dentistry.

dr Christian Coachman, The Founder and
CEO of DSD Company

Focus Of Value™

MASTERMIND
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