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Model budżetowania serwisu blacharsko lakierniczego który 
zwiększył sprzedaż RBH na zlecenie o 15% 
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Jak dosprzedać RBH i materiał 
lakierniczy gdzie w 99% płatnkiem jest 

Towarzystwo ubezpieczeniowe ?



Utracony Potencjał sprzedaży

Materiał lakierniczy RBH Części zamienne
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Dział kosztorysowania

Cele i zadania działu
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RBH na zlecenie 2023
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+15%



Sprzedaż materiałów lakierniczych
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2017 rok 0%

B&P Ebit 

2023 rok 6,5%



Utworzenie działów 

kosztorysowania Dealerstwach 

Bawaria Warszawa i Janki

Najlepsze praktyki



Podtytuł

Kosztorys

Najważniejszy element 
procesu B&P to

A dobry kosztorys to taki który 
zawiera wszystkie operacje 
wykonywane na warsztacie 
podczas naprawy 



DZIĘKUJĘ ZA UWAGĘ!

Przemysław Celej


