Dealer szkolenia JDD

Marek Konieczny

Pozorna umowa agencyjna.
| co dalej?

Jakie najwazniejsze cechy musi spetniac
umowa agencyjna?



I A KTY P R AW N E Dealer szkolenia

ROZPORZADZENIE Komisji UE 2022/720 z dn. 10
maja 2022 w sprawie stosowania art.101 ust.3
Traktatu o funkcjonowaniu UE do kategorii
porozumien wertykalnych i praktyk uzgodnionych

Komunikat KE
WYTYCZNE w sprawie ograniczen wertykalnych z
dnia 10 maja 2022

Dyrektywa 86/653/EWG z dnia 18 grudnia 1986 r.
w sprawie koordynacji ustawodawstw Panstw
Cztonkowskich odnoszgcych sie do przedstawiciel
handlowych dziatajgcych na wtasny rachunek




Dealer szkolenia

MODEL AGENCYJNY

Importerom nie bedzie tatwo




Dealer szkolenia

@

,Producent moze okreslic ,prawdziwemu”
agentowi wszystko: ceny, klientow, standardy
czy obszar dziatania. W zamian musi jednak
ponosic wszystkie koszty i ryzyka agenta ”



I ”Prawdziwan umowa agencyjna Dealer szkolenia

Agent nie ponosi ZADNEGO lub w niewielkim stopniu ryzyka

finansowego lub handlowego

ZwWigzanego bezposrednio z umowami w tym:

2 FINANSOWANIEM STOKU
H 2 UTRZYMANIEM LINI KREDYTOWYCH

B z KOSZTAMI PRZECHOWYWANIA ZAPASOW



I ”Prawdziwan umowa agencyjna Dealer szkolenia

Agent nie ponosi ZADNEGO lub w niewielkim stopniu ryzyka

finansowego lub handlowego

ZWigzanego z inwestycjami dla konkretnego rynku
w tym:

ze STANDARDAMI DOSTAWCY/IMPORTERA

z KOSZTAMI STANDARYZACJI BUDYNKOW,
WYPOSAZENIA i SYSTEMU IDENTYFIKACJI

KE nazywa to , inwestycjami utopionymi”, ale za takie nie
uznaje samych budynkow i wyposazenia niemarkowego




I ”Prawdziwan umowa agencyjna Dealer szkolenia

Agent nie ponosi ZADNEGO lub w niewielkim stopniu ryzyka

finansowego lub handlowego

ZWigzanego z innymi dziataniami wymaganymi
przez dostawce (importera):




Dealer szkolenia

| »,Prawdziwa” umowa agencyjna

Gtowne cechy umowy agencyjnej

Agent nie nabywa wtasnosci towarow objetych
umowg, ale moze ,,tymczasowo na bardzo
krotki okres” nabyc takie prawa pod warunkiem,
ze agent nie ponosi kosztow i ryzyka zwigzanego
Z przeniesieniem wfasnosci.




I ”Prawdziwan umowa agencyjna Dealer szkolenia

Gtowne cechy umowy agencyjnej

Agent nie ponosi kosztow dostawy i transportu
towarow. Agent moze organizowac transport,
ale koszty musi ponosi¢ dostawca/importer.




I ”Prawdziwan umowa agencyjna Dealer szkolenia

Gtowne cechy umowy agencyjnej

Agent nie utrzymuje na wtasny koszt i ryzyko
zapasu towarow, w tym nie ponosi kosztow
finansowania zapasoéw, kosztow uszkodzenia
towarow i moze zwrocic¢ dostawcy (importerowi)

niesprzedane towary, o ile nie ponosi winy za
uszkodzenie towarow.



I ”Prawdziwan umowa agencyjna Dealer szkolenia

Gtowne cechy umowy agencyjnej

Agent nie ponosi odpowiedzialnosci za
niedopetnienie umowy przez klienta (np. brak
ptatnosci, brak odbioru towaru), z wyjatkiem
utraty prowizji, o ile agent nie ponosi winy za
niedopetnienie bezpieczenstwa transakcji lub
towarow.



I ”Prawdziwan umowa agencyjna Dealer szkolenia

Gtowne cechy umowy agencyjnej

Agent nie ponosi odpowiedzialnosci wobec
klientdw za straty i szkody powstate przy
dostawie towarow, chyba ze szkody wynikty z
winy agenta.



I ”Prawdziwan umowa agencyjna Dealer szkolenia

Gtowne cechy umowy agencyjnej

Agent nie ponosi kosztow promociji sprzedazy,
w tym nie uczestniczy w kosztach reklamowych
dostawcy (importera).



Dealer szkolenia

| »,Prawdziwa” umowa agencyjna

Gtowne cechy umowy agencyjnej

Agent nie ponosi kosztow inwestycji w:
= |okale

" wyposazenie

= szkolenie personelu

= reklame towarow

dotyczace towarow objetych umowg, chyba ze
otrzymuje od dostawcy (importera) peten zwrot
kosztow




I U M OWY AG E N CYJ N E Dealer szkolenia

Pozorna umowa agencyjna

Jesli agent ponosi przynajmniej jedno z
powyzszych ryzyk lub kosztow umowa
hie moze by¢ uznana za agencyjng

K K K



Dealer szkolenia

DUAL ROLE AGENTS

Trudne, albo i niemozliwe




I D UAL RO I_E AG E NT Dealer szkolenia

Definicja

Niezalezny dystrybutor (dealer) niektorych
towarow dostawcy (importera), ktory dziata jako
agent w odniesieniu do innych towarow
dostawcy (importera).



I DUAL ROLE AGENT Dealer szkolenia
WARUNKI KONIECZNE

Warunkami takiego potaczenia s3:

1| Skuteczne WYODREBNIENIE dziatan i ryzyk objetych
uMmowag agencyjna

n Petha SWOBODA dystrybutora (dealera) zawarcia
umowy agencyjnej. BRAK PRZYMUSU PRAWNEGO i
EKONOMICZNEGO




I D UAL RO I_E AG E NT Dealer szkolenia

Jakie koszty dostawca (importer) powinien zwraocic

dystrybutorowi (dealerowi) przy wprowadzaniu modelu
DUAL AGENT?:

Wszystkie, ktére hipotetycznie musi ponie$é nowa
firma by zostac agentem

n Ale zwrot kosztow moze by¢ dostosowany
proporcjonalnie do infrastruktury dystrybutora
(dealera), ktory staje sie takze agentem



I D UAL RO I_E AG E NT Dealer szkolenia

Przyktadowy wariant zwrotu kosztow (wg Wytycznych)

Produkt B i

Produkt A to
TEN SAM
rynek
produktowy

S ia:l ™ Umowa wertykalna/dealerska

Sy = Umowa agencyjna

. Dostawca (importer) ponosi koszty inwestycyjne

(wyposazenie, szkolenia, personel) w zakresie Produktu A
i Produktu B. Bo nalezg do tego samego rynku
produktowego®




I D UAL RO I_E AG E NT Dealer szkolenia

Przyktadowy wariant zwrotu kosztow (wg Wytycznych)

Produkt C i = Umowa wertykalna/dealerska
Produkt A to

IrI;rl]\;\lz =) Umowa agencyjna

produktowy

. Dostawca (importer) ponosi koszty inwestycyjne

(wyposazenie, szkolenia, personel) TYLKO w zakresie
Produktu A. Bo Produkt C nalezy do innego rynku
produktowego




I DUAL rO|e agents. NA GRANICY PRAWA Dealer szkolenia

Dozwolone jedynie tgczenie umowy
dealerskiej z ,,prawdziwa” umowag agencyjna

W przypadku jednej firmy i obiektu
koniecznosc¢ ponoszenia przez importera
kosztow tak agenta jak i dealera

Wiec, realna koniecznos¢ osobnych firm i
obiektow

Petha swoboda zawierania dodatkowej
umowy agencyjnej przez dealera




I D UA L AG E NT Dealer szkolenia

Pozorna umowa agencyjna

Jesli cho¢ jedna z tych zasad nie jest
zachowana, umowa nie moze by¢
uznana za agencyjng

K K K



Pozorna umowa agencyjna.
| co dalej?

Komentarz prawny



| ROZPORZADZENIE VBER

Art. 101 ust. 1 Traktatu o Funkcjonowaniu Unii Europejskiej

Niezgodne z rynkiem wewnetrznym ([ zakazane sq: wszelkie porozumienia miedzy

przedsiebiorstwami, wszelkie decyzje zwigzkow przedsiebiorstw [ wszelkie praktyki

uzgodnione, ktore mogg miec wptyw na handel miedzy Panstwami Cztonkowskimi i ktorych

celem lub skutkiem jest zapobiezenie, ograniczenie lub zaktocenie konkurencji wewngtrz

rynku wewnetrznego, a w szczegolnosci te, ktore polegajg na:

a) ustalaniu w sposob bezposredni lub posredni cen zakupu lub sprzedazy albo innych
warunkow transakcji;

b) ograniczaniu lub kontrolowaniu produkgji, rynkow, rozwoju technicznego lub inwestycji;

¢) podziale rynkow lub zrodet zaopatrzenia;,

d) stosowaniu wobec partnerow handlowych nierownych warunkow do swiadczen
rownowaznych i stwarzaniu im przez to niekorzystnych warunkow konkurencji; lub

e) uzaleznianiu zawarcia kontraktow od przyjecia przez partnerow zobowigzan
dodatkowych, ktore ze wzgledu na swoj charakter lub zwyczaje handlowe nie majg
zwigzku z przedmiotem tych kontraktow.



ROZPO RZADZEN lE VBER Dealer szkolenia

Art. 101 ust. 3 TFUE: jednakze postanowienia ustepu 1 mogg zostac uznane za nie majgce zastosowania do:
kazdego porozumienia lub kategorii porozumien miedzy przedsiebiorstwami (...),

« Art. 103 ust. 1 i 2 TFUE: Rada UE wydaje m.in. rozporzadzenia majace na celu ustanowienie szczegotowych
zasad stosowania artykutu 101 ust. 3 TFUE;

* Rozporzadzenie Rady UE NR 19/65/EWG z dnia 2 marca 1965 r. w sprawie stosowania art. 85 ust. 3 (101 ust.
3) Traktatu do pewnych kategorii porozumien i praktyk uzgodnionych;

» Komisja moze uznac w drodze rozporzqdzenia, ze art. 81 ust. 1 (101 ust. 1)nie ma zastosowania do:
« kategorii porozumien zawieranych przez co najmniej dwa przedsiebiorstwa, z ktorych kazde dziata, zgodnie
z celami porozumienia, na réznym szczeblu tancucha produkcji lub dystrybucji, i ktére odnoszg sie do
warunkdw, na jakich strony mogq kupowac, sprzedawac lub odsprzedawac niektore produkty lub ustugi;

« kategorii porozumien, ktorych stronami sqg tylko dwa przedsiebiorstwa ([ ktére obejmujg ograniczenia
natozone w zwigzku z nabywaniem i wykorzystywaniem praw wtasnosci przemystowej, w szczegolnosci w
zakresie patentow, wzordw uzytkowych, wzoréw lub znakdéw towarowych lub w zwigzku z prawami
wynikajgcymi z umow przeniesienia - lub prawa do wykorzystania - metod wytwarzania lub wiedzy
dotyczgcej korzystania lub stosowania procesow przemystowych.



I Pojecie przedsigbiorstwa na gruncie TFUE — ™"

Koncepcja ,,single economic entity”

* Poza formalnie wyodrebnionymi spotkami, za ,przedsiebiorstwo” moze byc
uznana struktura organizacyjna sktadajgca sie z wielu formalnie niezaleznych
podmiotow, ktore przez powigzania gospodarcze tworzg wspolnie jedna
jednostke gospodarcza (single economic entity) realizujgcg wspolny cel
gospodarczy

« Za jedna jednostke gospodarcza moga byc¢ uznani, przez swoje powigzania
agenci i ich mocodawcy, ze wzgledu na powigzanie powodujgce brak
koniecznosci ponoszenia ryzyka biznesowego i finansowego wynikajgcego z
umow zawartych w imieniu lub na rachunek na rachunek mocodawcy (C-

217/05 Confederacion Espanola de Empresarios de Estaciones de Servicio, pkt
42)



| ROZPORZADZENIE VBER

ISTOTA REGULACII

 VBER pod pewnymi warunkami (odpowiedni udziat w rynku, brak tzw. ,hardcore
restrictions”) sankcjonuje tzw. ograniczenia wertykalne zawierane w porozumieniach
wertykalnych, ktore w braku Rozporzadzenia VBER bylyby zakazane.

« ,porozumienie wertykalne” oznacza porozumienie lub praktyke uzgodniong dotyczgce
warunkow zakupu, sprzedazy lub odsprzedazy niektorych towarow lub ustug przez ich
strony, pomiedzy dwoma przedsiebiorstwami lub wiekszq ich liczbg, z ktorych kazde
prowadzi dziatalnos¢ — w ramach takiego porozumienia lub praktyki uzgodnionej — na
innym szczeblu obrotu w zakresie produkcji lub dystrybucji;

« ,ograniczenie wertykalne” oznacza ograniczenie konkurencji zawarte w porozumieniu
wertykalnym wchodzgcym w zakres stosowania art. 101 ust. T Traktatu



| ROZPORZADZENIE VBER

KONCEPCIJA ,,SINGLE ECONOMIC ENTITY” A VBER

« Umowa agencyjna nie moze naruszy¢ art. 101 ust. 1 TFUE, gdyz przepis dotyczy jedynie
.porozumienia miedzy przedsiebiorstwami’. Tymczasem agent nie jest niezaleznym
przedsiebiorstwem w rozumieniu omawianego — tworzy natomiast wraz z mocodawcg wspdlng

jednostke gospodarcza (single economic entity);

*  Wytyczne VBER:

Art. 101 Traktatu ma zastosowanie do porozumien miedzy co najmniej dwoma przedsiebiorstwami.
W okreslonych okolicznosciach stosunek miedzy agentem a dajgcym zlecenie mozna
scharakteryzowac jako stosunek, w ramach ktorego agent nie dziata juz jako niezalezny podmiot

gospodarczy.

«  Konkluzje:
* Umowa agencyjna nie narusza art. 101 ust 1 TFUE;
* nie musi by¢ sankcjonowana na gruncie przepisow VBER;
* ograniczenia dotyczace porozumien wertykalnych wskazane w VBER nie ograniczajg umow

agencyjnych.



I Wytycz ne VBER Dealer szkolenia

* Rozporzadzenie VBER nie odnosi sie wprost do umowy

agencyjnej;

« Wytyczne VBER definiujg umowe agencyjng 1 przesadzaja jej
charakter (wytgczenie spod art. 101 TFUE)

« Wytyczne VBER nie maja charakteru  powszechnie
obowigzujacych przepisow, jednak rozstrzygaja szereg kwestii
interpretacyjnych oraz zwigzanych z zakresem przepisow
Rozporzadzenia VBER.



I U M OWA AG E N CYJ N A Dealer szkolenia

DEFINICJA NA GRUNCIE WYTYCZNYCH VBER

Agent jest osobg prawng lub fizyczng, ktorej udziela sie petnomocnictwa do negocjowania lub
zawierania umow na rzecz innej osoby (,dajgcego zlecenie”), we wtasnym imieniu albo w imieniu
dajgcego zlecenie, na zakup towarow lub ustug przez dajgcego zlecenie lub na sprzedaz towarow lub
ustug dostarczonych przez dajgcego zlecenie.

« Umowag agencyjng, wytgczong spod regulacji TFUE i VBER jest jedynie umowa spetniajaca
przestanki wskazane w Wytycznych VBER, ktére sktadajg sie na brak ponoszenia ryzyka przez
agenta.

« Kwalifikacja umowy dokonana przez strony lub prawo krajowe nie jest istotna dla potrzeb
przypisania do kategorii umowy agencyjnej w rozumieniu Wytycznych VBER.

* Nalezy wiec pamieta¢, ze nie chodzi tu w szczegdlnosci o umowe agencyjng w rozumieniu
Kodeksu cywilnego. Moze sie oczywiscie zdarzy¢ tak, ze umowa kwalifikujaca sie jako agencyjna
na gruncie Wytycznych VBER bedzie jednoczesSnie umowa agencyjng w rozumieniu
prywatnoprawnym. Sa jednak dwie odrebne i niezalezne od siebie kwalifikacje umowy.



I POZO R N O gé Dealer szkolenia

»,POZORNA” KWALIFIKACJIA UMOWY

Nazwanie umowy w okreslony sposéb moze miec znaczenie na gruncie prywatnoprawnym, w
szczegolnosci w zakresie dokonania jej wyktadni.

« Kwalifikacja umowy na gruncie VBER jest jednak obiektywna. Nazwa umowy pozostaje bez
znaczenia.

« Umowa nie bedzie stanowita umowy agencyjnej w rozumieniu VBER, jezeli ,agent” ponosi
ryzyka wskazane w Rozporzadzeniu VBER. Twierdzenie, ze w takim przypadku mamy do
czynienia z umowa agencyjna okreslamy jako ,pozornos¢” czy tez ,pozorng umowe
agencyjna”.

» Pojecie ,pozornosci” jest w tym przypadku pojeciem potocznym. Chodzi o sprawienie ,pozoru”,
ze mamy do czynienia z umowag agencyjng w rozumieniu VBER.

* Nie chodzi o tu o pozornos¢ oswiadczenia woli w rozumieniu kodeksu cywilnego. W konkretnym
przypadku nie mozna jednak wykluczy¢, ze w konkretnym przypadku taka pozornos¢ moze miec
miejsce w ,zbiegu” z pozornoscig w powyzszym znaczeniu.



I POZO R N O gé Dealer szkolenia

Skutki ,,pozornosci” umowy

* Uznanie umowy za ,porozumienie miedzy przedsiebiorstwami” w
rozumieniu art. 101 ust. 1 TFUE — brak zastosowania koncepcji

.Single economic entity”,

« Koniecznosc¢ stosowania Rozporzadzenia VBER w celu oceny czy
ograniczenia wertykalne zawarte w umowie podlegaja
sankcjonowaniu, czy tez sg zakazane ze wzgledu na naruszenie
art. 101 ust. TFUE (lub odpowiednich przepiséw krajowego prawa
konkurencji).



I V B E R - ZA K AZY Dealer szkolenia

Skutki ,,pozornosci” umowy

« Zakaz stosowania w umowach postanowien, ktore w
szczegolnosci majg na celu:

e ograniczenie mozliwosci ustalania przez dealera cen
sprzedazy (wyjatkiem ceny maksymalne i rekomendowane);

* ograniczenie terytorium, na ktorym dealer moze sprzedawac
towary lub ustugi objete porozumieniem, lub klientow,
ktorym dealer moze sprzedawac takie towary lub ustugi
(istnigje jednak szereg wyjatkow);

« Mozliwos¢ sankcjonowania ograniczen wertykalnych jedynie w
przypadku posiadania odpowiednich udziatow rynkowych.



I M OZLIWE DZIALAN I E Dealer szkolenia

INGERENCJA PREZESA UOKIK

e Zawiadomienie Prezesa UOKIK moze skutkowal wszczeciem

przez niego postepowania antymonopolowego w sprawie
praktyk ograniczajgcych konkurencje

- Takie zawiadomienie oczywiscie moze ztozyC kazdy. Wszczecie
postepowania nastepuje z jednak urzedu; oznacza to, ze

Prezes UOKIK nie jest zwigzany zawiadomieniem o potencjalnym
naruszeniu.



I INGERENCJA PREZESA UOKIK Dealer szkolenia

Prezes Urzedu wydaje decyzje o uznaniu praktyki za ograniczajgcqg konkurencje, jezeli
stwierdzi naruszenie zakazow okreslonych w art. 6 lub w art. 9 ustawy lub w art. 107 lub

w art. 102 TFUE.

« W decyzji, Prezes Urzedu nakazuje zaniechanie stosowania praktyki naruszajgcej zakazy,
o ktorych mowa w art. 6 lub w art. 9 ustawy lub w art. 107 lub w art. 102 TFUE, jezeli do
czasu wydania decyzji praktyka ta nie zostata zaprzestana.

* Prezes Urzedu moze natozyc na przedsiebiorce, w drodze decyzji, kare pieniezng w
wysokosci nie wiekszej niz 10% obrotu osiggnietego w roku obrotowym

poprzedzajgcym rok natozenia kary.

* Prezes Urzedu moze natozyc na osobe zarzgdzajgcq, kare pieniezng w wysokosci do 2
000 000 zt jezeli osoba ta umyslnie dopuscita do naruszenia przez przedsiebiorce
zakazow okreslonych w art. 6 ust. 1 pkt 1-6 ustawy lub w art. 107 ust. 1 lit. a-e TFUE.



I INGERENCJA PREZESA UOKIK Dealer szkolenia

RYZYKA / KONKLUZJE

* Ryzyko zastosowania sankgcji takze w stosunku do dealeréw - ograniczenie
wertykalne jest praktyka wielostronng;

* Niewaznos¢ umowy o wspotpracy — Prezes UOKIK zakazuje stosowania
praktyki; nie posiada jednak kompetencji do nakazania zawarcia umowy innej
niz naruszajgca prawo konkurencji

+ Konkluzje:

* Ostrozne podejscie do kwestii angazowania organu;
« Swiadomosc¢ przestanek kwalifikacji umowy jako agencyjna na gruncie
VBER;

* Wykorzystanie wiedzy w procesie negocjacyjnym;
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JDP

O KANCELARII

JesteSmy ekspercka, niezalezng kancelaria prawng =zorientowang na
osigganie celdow biznesowych naszych klientéw.

taczymy dogtebng wiedze Z praktycznym doswiadczeniem
i zaangazowaniem, Swiadczac ustugi prawne najlepszej jakosci.
Specjalizujemy sie w zastepstwie procesowym i doradztwie prawnym dla
wybranych branz. Wiele wygranych przez nas spraw zakonhczyto sie
precedensowymi orzeczeniami majacymi realny wptyw na gospodarke.

Oferujemy doradztwo prawne najwyzszej jakosci dedykowane wybranym
branzom. Pracujemy w szczegolnosci dla firm z sektoréw: finansowego,
nowoczesnych technologii, produkcji, infrastruktury, transportu, ustug
profesjonalnych.

jdp-law.pl
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JDD Dealer szkolenia

PYTANIA | ODPOWIEDZI




