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Onze strategie

Rocket Leads heeft een onwijs effectieve leadgeneratie strategie ontwikkeld door middel van
performance marketing. Met onze unieke methode helpen wij bedrijven om op consistente en
automatische basis 50-100 gekwalificeerde leads per maand te genereren.

Met onze strategie hebben wij al meer dan 500 bedrijven geholpen om een geautomatiseerde
funnel op te zetten die dagelijks voor meer leads zorgt. De resultaten van onze klanten spreken
voor zich. Door jarenlange ervaring met verschillende marketing strategieén weten wij nu
precies op welke manier we jouw doelgroep kunnen bereiken en overhalen tot een afspraak.

GENEREER HONDERDEN WARME LEADS PER MAAND
ZONDER TE NETWERKEN OF MOND-TOT-MOND RECLAME!

100% result-driven agency

Als jij een agency zoekt die een full service oplossing verzorgt waardoor je ‘meer
naamsbekendheid krijgt’, dan zijn wij niet de juiste partij..

Als jij een agency zoekt dat met 2 klikken kan laten zien wat de kosten zijn, hoeveel leads
daarmee zijn gegenereerd, en hoeveel omzet daarmee is behaald - dan zijn we een match.

Daarnaast betaal je bij alle andere grote marketingbureau's ook voor:
1. Hun kantoorpand van €5000,- per maand

2. Een duur espresso-machine in het kantoor

3. Dure lease-auto’s voor hun vertegenwoordigers

4. Andere hoge overheadkosten die zij iedere maand moeten betalen

Rocket Leads is anders; wij zijn volledig online ingericht en hebben dus geen duur kantoorpand,
luxe-artikelen, opgeblazen vertegenwoordigers, etc.

Je betaalt dus enkel voor onze kwaliteiten en niet voor onze (onnodig hoge) overheadkosten.
Hierdoor is ons bedrijf een stuk sneller, efficiénter & eerlijker dan 99% van onze concurrenten.
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De samenwerking

Om te zorgen dat de samenwerking soepel verloopt, hebben wij een standaard on-boarding
proces. Zodra je akkoord geeft op deze offerte zullen we de volgende stappen samen doorlopen:

Het startseinvaneen Wekelijkse evaluatie meetings
samenwerking! Tijdens deze Voor de launch krijg jij en dagelijkse
meeting wordt de inhoud van de nog de 99he|f9 contactmomenten voor een
campagne besproken. campagne te zien. succesvolle samenwerking.
KICK OFF MEETING FEEDBACK RONDE EVALUATIE & OPTIMALISATIE

ADMINISTRATIE OPZET CAMPAGNE LIVEGANG
Het bouwen van de Zodra alles is goedgekeurd
landingspagina en wordt de campagne
bijpehorende advertenties. klaargezet voor de launch.

Offerte ondertekenen &
opstartkosten voldoen.

Garantiebeleid

Rocket Leads handhaaft een garantiebeleid waarbij het mogelijk is om je investering terug te
krijgen in het geval dat de voorspelde resultaten niet behaald worden. De investering wordt
volledig teruggestort indien er geen 30-60 leads zijn gegenereerd in de le maand (afhankelijk
van het gekozen budget).

Zoals aangegeven is de garantie afhankelijk van de hoogte van het advertentiebudget:
30 Leads €1.000,00 advertentiebudget
45 Lleads = €1500,00 advertentiebudget
60 Leads €2.000,00 advertentiebudget

De garantie is enkel geldig als een reguliere leadgeneratie campagne wordt uitgevoerd, indien je
wenst de leads meer vragen te laten invullen (in overleg) of hun afspraak online al te laten

inplannen vervalt deze garantie. Een lead betekent de naam, (evt. bedrijffsnaam), e-mailadres en
telefoonnummer van iemand die zijn contactgegevens heeft achtergelaten via onze campagne.

Indien er korter geadverteerd wordt of niet het hele advertentiebudget gebruikt wordt wegens
redenen buiten het bereik van Rocket Leads is het garantiebeleid niet van toepassing. Daarnaast
is de garantie enkel geldig zodra wij de volledige vrijheid krijgen in de opmaak & strategie van de
campagnes.
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Wat doen wij voor jou en je bedrijf?

Jij bent vast benieuwd naar wat wij voor jou en je bedrijf gaan doen! Ontdek hieronder hoe wij
jouw organisatie gaan versterken met op maat gemaakte oplossingen, resultaatgerichte
strategieén en een toegewijd team. Samen zullen we jouw bedrijf naar nieuwe hoogtes lanceren.

De basis

v Bedenken van de complete strategie: teksten, funnel, tone of voice, advertentietype, targeting..
v Opzetten van maximaal 2 landingspagina(s)

v Opzetten van de advertentiecampagnes via Meta

v Maken van verschillende foto en/of video creatives

v Onbeperkt aanpassingen in de advertenties (mits akkoord vanuit ons)

v Onbeperkt aanpassingen in de landingspagina (mits akkoord vanuit ons)

v Dagelijks de leadkwaliteit peilen en aanpassingen maken waar nodig

v Wekelijks bedenken van nieuwe invalshoeken voor optimaal resultaat

v Dagelijkse analyse en optimalisatie van de advertentiecampagnes

v Hulp bij het aanmaken en koppelen van Facebook Business Manager

v Aanmaken van de Facebook bedrijfspagina & pixel

v Gratis pixel & tracking implementatie op jouw website

v Schrijven van de scripts voor advertentievideo's

v Garantie op 30-60 leads in de le maand (afhankelijk van het gekozen budget)
v Maandelijks opzegbaar

v Een volledige maand wordt gezien als een campagne 30 dagen gedraaid heeft. Dit betekent
dat als een campagne (tijdelijk) stil ligt tussendoor, de factuurdatum vooruitgeschoven wordi.
v Google Drive map met alle gedeelde bestanden

Automatiseringen
v Leads automatisch doorzetten via mail of WhatsApp
v Leads automatisch inladen in jouw eigen CRM-systeem (indien mogelijk via Zapier), Trello bord

of Google Sheets
v Overige automatiseringen om repetitieve taken te minimaliseren (indien mogelijk via Zapier)

Support

v Wekelijkse update & rapportage van jouw campagne

v Onbeperkt contact via mail, WhatsApp, en telefonisch

v Altijd binnen 24 uur een reactie van onze account managers
v Maandelijkse evaluatiemeeting via Zoom

v Google Drive map met alle gedeelde bestanden
v Ontvang direct een signaal bij een mogelijkheid om het budget op te schalen
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Optimalisaties voor maximaal resultaat

Zodra de campagne lekker loopt, kunnen we verschillende zaken verder optimaliseren voor
maximaal rendement. Dit kan bestaan uit het efficiénter inrichten van jouw CRM,
klantcommunicatie, sales proces automatiseringen etc. etc.

Daarnaast kan je simpelweg de advertentiebudgetten van jouw campagne verhogen hogere
aantallen leads. Meer budget = meer leads. Daarom adviseren wij altijd om het budget te
verhogen zodra de campagne goed loopt, en je natuurlijk voldoende capaciteit hebt om de
nieuwe leads en klanten op te vangen.

Add-ons (optioneel)

v Additionele leadgeneratie campagne (ander product/bedrijf/land) €500 p/m
v WhatsApp koppeling via WATI $49 p/m (betaald aan WATI direct)

v Tiktok Campagne €500 p/m

v UGC video’s: per batch van 3 video's €300 eenmalig

v Trengo account (5 gebruikers) €250 p/m

v 1Extra zakelijk 085 telefoonnummer €25 p/m

Advertentiebudget opschalen

Zodra we (vanaf de 2e maand) gaan opschalen met een hoger advertentiebudget, zal daar
meer werk bij komen kijken om de gehele campagne in goede banen te leiden. Zo zullen we
vaker hieuwe advertenties en doelgroepen moeten testen, en zullen we meerdere keren per dag
de optimalisaties moeten uitvoeren. Om deze reden zal de fee evenredig verhoogd worden met
het maandelijkse advertentiebudget, de fee blijft hetzelfde tot €2000 ad budget, daarna wordt
deze bij iedere €1000 ad budget verhoogd met €250 euro fee (tot €2000 budget = €750 fee, tot
€3000 = €1000 fee, €4000 = €1250 etc.).

Meta advertentieaccount

Indien er gekozen wordt om gebruik te maken van het advertentieaccount van Rocket Leads,
wordt er maandelijks 5% ingehouden van het totale advertentiebudget vanwege administratieve
en operationele kosten.

Administratie

Facturatie

v De eerste factuur betreft de opstartkosten zal verzonden worden zodra de kick off meeting
ingepland is, wij verzoeken vriendelijk deze te voldoen véér aanvang van de meeting.

v De 2e factuur betreft de service fee (en eventueel advertentie budget) zal direct na de kick off
meeting verstuurd worden, wij verzoeken vriendelijk deze te voldoen vdér livegang van de
campagne.
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Rocket Leads B.V.

Jacob van Lennepkade 155H
1054 ZL Amsterdam
Nederland

KVK: 85067903

BTW: NL863496246B01
IBAN: NLOORABO0334834384

Voorstel Leadgeneratie

Hierbij ontvang je van ons een voorstel voor onze unieke leadgeneratie strategie.

Leadgeneratie Service - Maandelijks € 750,00 21%

Opstartkosten €1.500,00 21%

Subtotaal € 2.250,00
Verkopen 21% € 472,50
Totaal € 272250

Naast onze service fee, dient er ook advertentiebudget gereserveerd te worden voor Facebook,
dit budget gaat buiten Rocket Leads om en is dus niet meegenomen in bovenstaande prijs.
Indien je zelf geen advertentieaccount van Facebook ter beschikking hebt, zal dit bedrag door
ons extra gefactureerd worden.

Wij hanteren geen vaste contracten, geen kleine lettertjes, en geen onzin: bij ons heb je een vast
bedrag dat altijd maandelijks opzegbaar is.

Met vriendelijke groet,

Rocket Leads B.V.

Op deze offerte zijn de algemene voorwaarden die in de mail zijn bijgevoegd van toepassing.




