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MATEUSZ KUCHCINSKI

AGENDA KURSU

CZESC

KURSU

Dlaczego jedne placdwki osiqgajg sukces, a inne nie?

Kim jestes w swojej placéwce?

Twoja ambicja i wizja receptg na sukces?
Jaka jest Twoja idea?

Czy misja jest naprawde zawsze potrzebna?

Jak sie wyrdzniac?

Segmentacja, czyli znajdz swojqg szufladke.
Magia kategorii.
Co, gdy mamy duzq konkurencje?

Targeting, czyli kolejny krok segmentacji.

Jak wdrazaé wartosci?
Jak dbac o spéjnosé marki?
Jakq chcesz by¢ markq?
Jakie putapki napotkamy po drodze?
Pamietaj o prawach marketingu.

Szeroka czy wagska oferta?

Na czym polega rozwdj pionowy?
Jak nie by¢ ofiarg wtasnego sukcesu?
Jak wykorzystac baze swoich klientéw?

Kiedy dodawac¢ nowe produkty do oferty? Jak je

sprzedawac?
Jak pozycjonowac swojg marke?

Na czym polega poziomy rozwaj?
Jak sprawdzié, czy dana lokalizacja jest dobra?

Kiedy rozpoczqé promowanie nowej placéwki? Pigutka o procesach.

Z kim tak naprawde konkurujesz? Co jest gwozdziem do trumny rozwoju?

Jak sie odréznic¢ od konkurenta? Co, jezeli pracujesz na nieodpowiednim stanowisku w swojej

placodwce?
Jak nie atakowac konkurenta?
Co zrobi¢, gdy nie masz czasu na marketing?

Jak dobrze zy¢ z konkurencjq?
Czy brak procedur jest kolejnym gwozdziem?

Co, gdy pojawia sie tani konkurent?
Nie réb z placéwki folwarku.

Czy moja ambicja nie jest zbyt wielka na trudnym rynku?
Niefrasobliwos¢ finansowa.
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ODCINEK ESENCJA TWOJE] MARKI

ODCINEK MISTRZOWSKI PROCES
OBStUGI KLIENTA

Narzedzie: Jak utrzymacd spdjnosc

Narzedzie: Cwiczenia

Obstuga klienta a sprzedaz.

Co jest markq?
Checklista przyciggania.
Kto jest naszym wspdlnym wrogiem?
Najwazniejsze maile.
Czy wtasciciel musi byc twarzg marki?
Pierwszy kontakt i bezpieczniki dla klienta.
Przyktady esencji.
Zapisany i gotowe?

—> Proces skojarzeniowy.
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Zle dobrana esencja.

Il il

Co po zapisie? Jak dbac o najlepsze relacje?

ODCINEK KEY MESSAGE ODCINEK OBIETNICA MARKI

Narzedzie: Pytania dla Twojego Key Message Narzedzie: Lista RTB (uwiarygadniaczy)

Twoja wiadomosc do swiata. Wiecej niz... Czyli jak tego nie robic.

Pogtebianie wartosci. Jak potgczy¢ esencje, Key Message i obietnice?

Baqdz charakterystyczny. Reason to believe (czyli jak to uwiarygodnisz?)

Czy masz mocny komunikat? Zaktadka “Pracuj z nami” jako element pozyskiwania

kursantow?
Co, gdy mam duzo grup docelowych?
Przyktady, przyktady i jeszcze raz przyktady.
Mniej znaczy wiecej.
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Co moze nas uwiarygadniac?

ODCINEK JAKIE KANALY MARKETINGOWE WYBRAC?

Narzedzie: Dobér kanatéw marketingowych

Co zamiast bezmysinych trendow?
Kiedy mozna odpuscic¢ catkowicie marketing on-line?
Co z Instagramem?

Dziatania wizerunkowe lepsze niz sprzedazowe?

= Co z TikTokiem i rolkami?
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Co z pozostatymi kanatami?
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Dlaczego nie masz lektoréw? lle zainwestowac w strone internetowq?

Mtodzi ludzie sitqg napedowq? Szablonowq czy indywidualng?
Jak nie stawkq, to czym przyciggac? Co, jak nie masz budzetu? Landing Page?
Jak motywowac zespét? Co bezwzglednie musi sie znalez¢ na stronie www?

Co delegowac? Jak tworzy¢ teksty?

Utdz mistrzowski proces rekrutacyjny.

Pamietaj o unikalnosci i autentycznosci.

Nie wrzucaj do rozpedzonego pociggu. Co mozna automatyzowac?

Najwieksze btedy wdrozeniowe. Schemat wdrozenia.
Od czego zaczynamy? Manual & Teachers guide.
Punkty zapalne. Zjedz stonia w kawatkach.
Autonomia rozwiqzuje problemy? Procedury chronig od problemdw?

Przyczyna jest w Tobie? Klamra wtasciciela.

Waskie okno sprzedazowe. Wideo, wideo i jeszcze raz wideo.

A moze rozdawac za darmo? Twoje wartosci i energial!

Co na trudnym rynku? Jakosé, nie ilos¢ (marketing przyciqggajgcy).

Utrata czegos sprzedaje najbardzie;j. Musisz by¢ przygotowany na wzrosty.

Zapisy muszq sie koniczyd. Nie zapomingj o relaksie.

Zaprojektuj etapy kampanii. Komponenty sukcesu.

DLACZEGO NIEZBEDNIK TO “MUST HAVE” W BRANZY?

Zyskujesz wiedze strategiczng oraz konkretne
¢wiczenia, dzieki ktorym wdrazasz go w zycie

> To efekt wieloletniej praktyki Mateusza i Karoliny, a nie
rozwazania teoretyczne

== Niezbednik zostanie zaktualizowany modutami do
kampanii 2024

DLACZEGO WARTO?

TO TAK ZWANY KURS "MUST HAVE", DZIEKI KTOREMU ZNACZACO PODNIESIESZ SWOJA
SWIADOMOSC. OTRZYMUJESZ ROWNIEZ PRAKTYCZNE NARZEDZIA. CALOSC WYBIJE TWO]
BIZNES EDUKACY|NY NA ZUPEELNIE INNY POZIOM.



https://sklep.autentyczni.com/produkt/niezbednik/

