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F lunica realta in ltalia con quattro stabilimenti dedicati

Eugenio Felice

Il fresh cut & il progetto cardine del 2019 non solo
per il brand ma anche per il Gruppo Orsero. Allo sta-
bilimento di Firenze, che produce quarta gamma di
frutta dal 2014, si aggiungono ora Molfetta, Verona e
Cagliari, con |'obiettivo di coprire in A x A con prodotto
di qualita extra premium tutta la Penisola. Abbiamo
avuto I'opportunita di visitare lo stabilimento di Ve-
rona accompagnati da Francesco Perego, resp. comm.le
quarta gamma di Fruttital, societa del Gruppo Orsero

“Dal nostro punto di osservazione,
il mercato della frutta e verdura in
Italia & in ereseita, con una sem-
pre maggiore propensione da par-
te dei consumatori verso la salu-
brita e qualiti dei prodotti, senza
dimenticare la sostenibilita delle
coltivazioni e dei processi. La scel-
ta di investire nella quarta gam-
ma nasce anche da questa tenden-
za di creseita, puntando su una
metodologia di preparazione inno-
vativa rispetto alla tradizione ita-
liana, ma che faccia della qualita e
salubrita il punto di forza. I nume-
ri ¢i stanno dando ragione, Un
trend di crescita che riscontriamo
anche negli altri Paesi del Sud Eu-
ropa’. Questo il commento che ¢i
aveva dato Paolo Prudenziati, pre-
sidente, amministratore delegato
e chief commereial officer del Grup-
po Orsero all'indomani della fiera
Fruit Logistica 2019, dove lo stand
della pit grande azienda italiana

del settore ortofrutta era focaliz-
zato per la prima volta sulla quar-
ta gamma di frutta.

Il fresh cut del resto rappresenta il
progetto cardine del 2019 non solo
per il brand ma anche per il Grup-
po Orsero. “Dopo il primo stabili-
mento per le lavorazioni di frutta
di quarta gamma a Firenze - ave-
va aggiunto Prudenziati - abbiamo
aperto Molfetta a gennaio, segui-
ranno Verona ad aprile ¢ Cagliari
prima dell'estate, per un totale di
3.500 metri quadrati di spazi lavo-
rativi dislocati in zone geografica-
mente strategiche d'ltalia. Una
caratteristica unica nel panorama
italiano, che ci permette di distri-
buire il nostro prodotto con un ser-
vizio rapido e capillare su tutto il
territorio nazionale, sempre in
perfeite condizioni di freschezza e
salubrita, L'obiettivo é di affermar-
el leader di eategoria sul mercato
italiano della quarta gamma”.

[ R - — -

Unat macchina che taglia la buceia all ananas. Lo scatto ¢ stavo fitto nello stabilimento di Mol-
fﬂm (Bari), il secondo del € rruppo Orsero t/n/m Fivenze dedicato alla preparazione di /ﬁrmfnm'

: di quarta gamma, vale a dive frutta tagliata, porcionata ¢ pronta da mangiare. L ananas, pro- !
poste con diversi taghi, grammarure ¢ ricettazioni, ¢ il frutto pite altovendente della cavegoria. |
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” Francesco Perego

I1 24 aprile abbiamo avuto l'oppor-
tunita di visitare lo stabilimento
di Verona, che si trova nella zona
industriale, vicino al casello auto-
stradale di Verona Sud, accompa-
gnati da Francesco Perego. che
dallo scorso settembre & il respon-
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sabile commerciale Italia quarta
gamma del Gruppo Orsero. “A me-
ta maggio verra aperto anche Ca-
gliari, con una superficie di circa
500 metri quadrati e un lavoro pit
legato alla stagione turistica. Nel
giro di sei mesi avremo aperto tre
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stabilimenti dedicati alla frutta la-
vata, taghata e pronta al consumo.
Questo dato fa capire la determi-
nazione del Gruppo Orsero per di-
ventare leader della categoria”, ci
riferisce Perego mentre entriamo
nello stabilimento di Verona,

Ma come mai si ¢ scelta la citia
scaligera per servire tutto il Nord
Italia, dal Piemonte fino al Friuli,
passando per regioni chiave come
Lombardia ed Emilia-Romagna?
Lo capiamo entrando nello stabili-
mento: a Verona si trova il piu
grande e importante magazzino
“prima gamma” del Gruppo Orse-
ro per la logistica, la distribuzione,
la maturazione banane e il confe-
zionamento della frutta, in parti-
colare quella di importazione. “La
sala lavorazione quarta gamma -
ci spiega Perego - in realta ¢ una
unita interna all’hub di Verona
ma allo stesso tempo gestita in
modo indipendente. Il vantaggio ¢
che abbiamo a disposizione una
grandissima scelta di prodotti di



Ricavi 2018 a 953 milioni. Cresce il settore
della distribuzione, con performance piii che
positive che compensano, al contrario, il calo del
settore import & shipping. Queste le tendenze
che emergono dal bilancio 2018 di Orsero Spa,
che ha chiuso lesercizio con ricavi in crescita
dell’l, 6 per cento a 952,8 milioni di euro.
“Questo nonostante l'anno complicato per il ser-
tore, con situazioni di mercato complesse”, ha
sottolineato la vice presidente e ceo Raffaella
Orsero. l'EBITDA adjusted e il risultato netto
adjusted erescono rispettivamente del 4,9 ¢ del
36,8 per cento rispetto all anno precedente.

Francesco Perego, classe
1987, originario di Lecco ¢
lawrea in givrisprudenza
all’'Universita Bocconi, ¢ dal-
lo scorso settembre il respon-
sabile commerciale quarta
gamma Italia del Gruppo
Orsero. Ha maturato espe-
rienza prima come junior
buyer presso uno dei maggiori
gruppi distributivi naziona-
Ui, poi nel setvore ortofrutta
come junior account mana-
ger e come responsabile com-
merciale frutta di quarta
gamma presso un primario
operatore italiano. La foto la
abbiamo scattata presso lo
stabilimento di Verona lo
scorso 24 aprile.

prima gamma che fanno da mate-
ria prima per le nostre vaschette
di quarta gamma. Oltre alla scelta
¢'¢ anche tutta l'expertise matura-
ta in oltre 50 anni dal Gruppo Or-
sero nella produzione e distribuzio-
ne di ortofrutta. Facciamo l'esem-
pio dellananas, che ¢ una delle
referenze pit altovendenti nella
quarta gamma di frutta assieme
al cocco e alle melagrane per via
dell'alto contenuto di servizio: con-
trolliamo direttamente tutta la fi-
liera, dalla produzione in Costa Ri-
'a fino all'arrivo in magazzino”.

Dopo l'opportuna vestizione, en-
triamo nella sala lavorazione per
la quarta gamma: il freddo si fa
subito sentire, qui gh addetti lavo-
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rano sotto gl otto gradi per garan-
tire la catena del freddo. Gh
ambienti sembrano delle sale ope-
ratorie, con gh operatori che si
muovono come chirurghi tra piani
e macchinari di aceiaio. Qui l'igie-
ne e la teenologia sono al massimi
livelli possibili.

“Il nostro obiettivo - dichiara Pere-
go - & fornire ai clienti un prodotto
[reschissimo, consegnato in AxA
in tutta Italia ad eccezione della Si-
cilia che va in AxB. un prodotto
buono, 1l meglio che si possa offri-
re per essere fedeli al nostro claim
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Foto: NextVideoProduction.com

di qualita extra premium, un pro-
dotto al 100 per cento sicuro, per
garantire alla distribuzione di poter
dormire, con noi, sonni tranquilli”,

La frutta viene lavata, sbucciata,
tagliata e porzionata, con le mac-
chine che ove possibile vanno ad
assistere ghi operatori. La fase di
confezionamento ¢ completamente
manuale, per assicurare la massi-
ma qualita. “Nella maggior parte
dei casi - precisa Perego - mettia-
mo il brand F.1l Orsero, in altri su
richiesta del cliente le lasciamo
anonime. Usiamo delle vaschette
dotate internamente di forchetti-
na, per dare un maggiore servizio,
e con sigillo di garanzia. In questo
periodo stiamo lavorando con una



' Nella foto sopra un dettaglio dello stand
del Gruppo Orsero all'wltima edizione
della fiera Fruir Logistica di Berlino dello
scorso febbraio. L'esposizione ¢ stata in-
centrata proprio sulla linea di frutta di
quarta gamma: il “fresh cue” é il progetto
cardine del 2019 per tutto il Gruppo.
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» Paolo Prudenziati

ventina di referenze, ma potrem-
mo arrivare a 50, con una capacita
produttiva che puo superare le 30
mila vaschette al giorno. La sala ¢
aperta 7 giorni su 7, seguendo le
aperture dei supermercati, la sca-
denza ¢ 5 + il giorno di lavorazio-
ne. Non facciamo magazzino, tutto
quello che va in lavorazione viene
spedito il giorno stesso”,

Mentre saliamo verso gli uffiei, da
cui si puo vedere internamente il
magazzino di prima gamma in tut-
ta la sua frenetica operosita, poni-
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amo a Perego la questione che ave-
vamo in testa dal giorno prima: il
servizio ¢'¢, ma ¢'¢ anche la plasti-
ca. “I la grande sfida del comparto
- ¢i risponde il manager lombardo
- trovare degli imballaggi che dia-
no le stesse garanzie ma che al con-
tempo rispettino sia le leggi future
che le richieste dei consumatori.
Siamo attentissimi a questo tema
¢ credo che le soluzioni non tarde-
ranno ad arrivare”,
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