Jak
dosahnout
svych
financnich
cilu



Nyni cekate vsichni jediné - navod, jak to udélat.

Rada Vam ho dam, ale pozor - existuje pouze jediné reseni - 1 navod = jedna osoba, jedna rodina, jedna firma.
Tak, jako neexistuji dva uplné totozni lidé, neexistuji dva uplné stejné totozné navody.



Zjistit, jak na tom nyni presné jste, kolik vydélavate, kolik za co platite a jak to chcete dal.



Vyhodnoceni vSech smluv z financ¢niho trhu - opét kazda smlouva je original a proto ji musi zanalyzovat odbornik
na finan¢nim trhu. Proc¢? Kazdy rok se méni podminky bank i pojistoven. Proto je potreba zjistit, jestli smlouva plni Vasi po
trebu a neni potreba néjaké smlouvy predeélat nebo zjistit za jakych podminek jdou zrusit.

Priklad 1: mate pojistény barak a domnivate se, Ze mate pojistnou hodnotu 3 mil. ale najednou odbornik zjisti, Ze to sice
mate takto pojiSténé, ale na pad stromu mate hranici 300 tis. a Vy jste to tak nechtéli.

Priklad 2: mate zivotni pojiSténi cca na 300 tis., ale najednou odbornik zjisti, Ze garanci na smrt mate 5000 K¢. Prevazna
reakce klientti byva ,to neni mozné*, ale bohuzel to mozné je. Proto to neni radno podcenit.



Zjistit, co potrebujete, co si prejete a zda mate néjaky sen.
Kdyz poskytovatel financnich sluzeb bude znat odpovedi na tyto tri otazky, tak Vam bude moci sestavit financ¢ni plan.
Pozdéji si ukazeme par priklada.



Opravdovy odbornik potrebuje prumeérné 20 hodin na zpracovani navrhu reseni - pokud se jedna o bézny prib¢h.

Ja si beru za toto zpracovani 2 ooo Kc(tato castka se muze meénit v zavyslosti na slozitosti pripadu), tim padem mam
zaplaceno za mou praci a nepotrebuji resit v jaké vysi dostanu provize a stojim jen a jen za klientem.
Analyzuji tedy stavajici situaci a s klientem najdeme reseni, jak si muze splnit jeho potrebu, prani a sen.



Klient se rozhoduje, zda vyuzije sluzeb finan¢niho odbornika ci nikoliv.

Zde se muj potencialni zakaznik rozhoduje, zda chce mé sluzby nebo nechce. Jeden druhému nezastavame nic dluzni a bud
se stava mym zakaznikem nebo ne. Za moje sluzby mi zaplatil 2 ooo K¢ (tato castka se mize ménit v zavyslosti na slozitos-
ti pripadu), proto si z moralniho hlediska navzajem nic nedluzime a klient se miize svobodné rozhodnout, jestli stoji o mé
sluzby.



Se zakaznikem urcime jeho zakladni hodnoty - bez uréeni hodnot ¢lovéka, neni mozné délat financéni ani casovy plan.
Zakladni hodnotu mame kazdy jinou a také se v case meéni, napriklad kdyz jsme zamilovani, tak nejvétsi hodnota pro nas je,
byt s nasi laskou. Kdyz se naim narodi déti, tak nejvetsi hodnota je nase dite.

Hodnoty se tedy porad méni, ale pokud se Vam hodnoty méni kazdy den, tak ani nevolejte. Necaruji :-)

Je potreba pocitat s Vasimi hodnotami minimalné na rok dopredu.

Priklad:

1. Mladi manzelé ve véku 25 let - oba maji prijem 20 000,-/ mési¢né - hospodari spolecné.

zakladni hodnoty - maji spolecné: spokojeny rodinny zivot.

Potreba: vlastni bydleni - cca za 3 mil.

Prani: 2 déti

Sen: rodinné zazemi - nejlépe do 5 tilet, spokojena a zdrava rodina, byt financné v pohodé a zena na materské dovolené az
do 4 let déti.

Maji dluhy ve vysi 500 tis - koupili si nové auto.

1. Musim udélat zakladni bilanci - prijmy a vydaje,

2. posoudim jejich stavajici avér - aroky, moznost zplacenti, ziskani lepsiho uroku,

3. posoudim stav trhu - ceny byt a irokové sazby, dale danové zatizeni zakaznika, k tomu vSemu jiz potrebuji mit fakta
4. dle fakt vypocitam, zda je vhodné avérovani ¢i sporeni a pripravim financni plan ke splnénti jejich prani.

FINANCNI CILJE ZDE: KOUPIT SI BYDLENI CCA ZA 3 MIL, ABY ZENA MOHLA BYT NA MATERSKE S DETMIAZ DO 5 TI
LET, TO ZNAMENA MIT PRIPRAVENOU REZERVU NA DOBU MATERSKE DOVOLENE.,
CASOVY PLAN - ZATIM NENI OD KLIENTU DANY, ALE RADI BY CO NEJDRIVE.



TO JE PROSTE A JEDNODUCHE, KDYZ TO S VAMA DELA NEKDO, KDO TO UML.
Priklad: muz, svobodny - 20let - ma jediny zajem - koupit si auto za 300 tis. a uzivat si.

- prijem ma 20 tis. pracuje jako kuchar, ma kontokorent na 20 tis. ktery nesplaci, dale neuacelovy spotrebni vér na 5o tis. -
splatky jsou 3 tis. Bydli u rodict a prispiva na domacnost 5 tis. Navrhuji mu spojeni avéra, uver na auto - nyni mozno od 5
%, splacet muze v pohodeé 5 tis. - takto mu to vyhovuje a je to hotové. Se mnou ovSem nespadne do dluhovych pasti, nepus-
tim ho tam, pokud tam bude chtit, pak beze mne.

Co jsou dluhové pasti si muzete precist vtomto ¢lanku, kde lidem ukazuji to nejhorsi, co se jim muze stat, pokud si Spatné
prectou smlouvu a podepiSou arok napriklad 9 500 % roc¢né - ne nezapomnela jsem desetinnou carku.


http://whd8d.solidpixels.cz/blog/pozor-na-vysi-rpsn-ktere-vas-muze-dostat-do-financni-pasti

Co je potreba k tomu, aby clovek vydrzel az do cile?

Spolupracovat, kontrolovat vysledky, které museji byt znatelné jiz po roce!
Pokud nejsou, opustte svého finan¢niho odbornika a hledejte nového - zdaraznuji, ze se jedna o sluzbu!
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Co délaji bohati lidé jinak?
Neni tézke vydélat penize, ale dlouhodobé si je udrzet a
nechat je pracovat za mé.

S timhle musime byt opatrni, co znamena slovo BOHATY???

Miij pohled:
Bohaty clovek je ten, kterému vychazi v jedoduchych poctech, ze aktivni mésicni prijem, minus meésicni vydaj, je vétsi nez
nula!

Idealni stav je pasivni mésicni prijem minus vydaj maze byt roven nule!

Bohaty clovek nikdy nepracuje pro penize, pracuje pro svou vizi, a to co déla, ho bavi.
Je disciplinovany, ma silnou vili a touhu dosahnout toho, co si preje (nesmi to byt penize).

Odpovédi na otazku je tedy, ze bohaty clovek vi co chce, naplanuje si, jak toho dosahnout, disciplinou toho nakonec
dosahne a citi se u toho dobre.
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Jak zac¢it ? Podle ¢eho si maji lidé vybrat finanéniho
odbornika a na co si davat pozor?

Uplné stejné jako dobrého doktora. Prosté pozndm, Ze ma o mé zijem. Stejné jako doktor o mné musi prosté védét tplné
vSechno, nez napiSe prvni prasek k uzivani, tak i dobry finan¢ni odbornik o mné musi veédét vSechno, nez sepise jakoukoliv

prvini smlouvu.

Davejte si tedy pozor na to, aby o Vas mél financ¢ni odbornik opravdu zajem a nepracoval pouze pro vidinu provize.
Proto udélate nejlépe, kdyz si najdete poradce, kterému platite za jeho ¢as, béhem kterého poznate, jestli si navzajem

budete rozumeét a svérite mu do rukou svoji budoucnost.
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Jake jsou sluzby Hedviky Gabrielové?

- Stavebni sporeni

- Pojisténi (vSechny druhy a vSeho): Baraky, byty, auto, zvirata, nastroje, milacky, ruce, nohy, hlavy...
- Uvéry - vsechny druhy

- Hypotéky

- Penzijni zalezitosti

- Investice

- Osobni bankrot

- Insolvence

- Konzultace

- Dotace
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VY ee

Pokud Vas muj eBook zaujal, prijdte si to zazit.

Staci si se mnou sjednat schuzku na mém webu.

Sjednat schuzku

HEDVIKA GABRIELOVA


http://hedvikagabrielova.cz/sjednat-schuzku
http://hedvikagabrielova.cz/sjednat-schuzku
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