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1. EL EMPRENDEDOR 



EL EMPRENDEDOR ESPAÑOL YA JUEGA EN PRIMERA DIVISIÓN 
 
 
PERFIL DEL EMPRENDEDOR ESPAÑOL : 
 

Å Hombre  

Å 34 años 

Å Formación universitaria 97% 

Å Ingeniero 45% 

Å Emprendedor recurrente.  El 51% ha creado más 

     de una Startup 

 
 

El emprendedor El emprendedor El emprendedor 
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EDAD. ESPAÑA  2014 - 2016  
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Se mantiene la evolución 
vs. 2015 y en linea con 
Europa y Latam 
 



17% 83% 16% 84% 16% 84% 

El emprendedor El emprendedor 

GENERO  
LLa representación de la mujer 

se mantiene en 17% 
Necesitamos actuar!!  



El emprendedor El emprendedor 

GENERO. ESPAÑA  2014 - 2016  
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El emprendedor 
FORMACIÓN 

El emprendedor El emprendedor 

LLa Startup es INNOVACION y 
por tanto, intensiva en 

FORMACIÓN. 
45% Ingenieros especializados  



El emprendedor 

El emprendedor El emprendedor 
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Evolución constante con 
ligeros incrementos 
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SITUACIÓN LABORAL ANTERIOR 

El emprendedor 

El emprendimientos es una 
decisión, no una necesidad. Sólo el 

1% desempleados previamente. 
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SITUACIÓN LABORAL. ESPAÑA  2014-2016 

El emprendedor 

Cada año incrementa el 
número de emprendedores 

recurrentes 



52% 48% 

El emprendedor 

¿ES ESTA TU PRIMERA STARTUP? Más de la mitad había 
emprendido antes! 51% 

Primera Startup He emprendido antes 
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¿ES TU PRIMERA STARTUP?. ESPAÑA 2014 -2016 

El emprendedor 

La evolución muestra la 
madurez del emprendedor 

en España 
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NUMERO DE STARTUPS LANZANDAS ANTES 

El emprendedor 

Un 5% incluso ha lanzado ya 
más de 5 Startups 



2. LA MOTIVACIÓN 
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La Motivación 

CIRCUNSTANCIAS ANTES DE EMPRENDER 

El emprendedor lo es por vocación y 
decisión. No por necesidad, solo 1% 

estaba desempleado. 
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CIRCUNSTANCIAS PREVIAS. ESPAÑA 2015 - 2016 

La Motivación 

Vocación y decisión por 
emprender son una constante en 

los últimos años 
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CIRCUNSTANCIAS: EMPRENDEDOR PRIMERIZO Y EMPRENDEDOR RECURRENTE 

La Motivación 
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¿ALGUNA DE ELLAS FALLÓ? 

26% 
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Sí No

¿ALGUNA FUE VENDIDA? 

La Motivación 

El 62% ha tenido un primer fracaso y 1 de cada 4 ha vendido.  
 La venta es sinónimo de éxito y el fracas, aprendizaje para siguientes proyectos.  



3. TIPO DE PROYECTOS  



PERFIL DE LA STARTUP 

Proyectos  



CATEGORÍA 

Proyectos  

La mayoría de las startups se encuentran 
en fase inicial de desarrollo. Sólo el 17% 

ha alcanzado la fase growth 



AÑO DE CREACIÓN 

Proyectos  

La mitad de los proyectos 
tienen entre 1 y 3 años 



AÑO DE CREACIÓN. ESPAÑA 2015 - 2016 

Proyectos  

Evolución favorable a una 
mayor madurez del proyecto 



INGRESOS ACTUALES 2015 / INGRESOS ESTIMADOS 2016 ï ESPAÑA  

Proyectos  
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Los emprendedores son cada vez mas ambiciosos: 
Se ha triplicado la cantidad de empresas que 

esperan facturar este año entre 150.000 
Y 500.000 euros sobre la facturación real de 2015 



NÚMERO DE EMPLEADOS 

Proyectos  

Las Startups 
generan empleo 



NUMERO DE EMPLEADOS. ESPAÑA 2014 - 2016 

Proyectos  

Destacar que el 21% de las 
startups tiene una plantilla de 5 
a 10 empleados, un 5% más que 
el año pasado  



4. MERCADOS OBJETIVO 

    DE LAS STARTUPS 
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Travel & Transportation   5.
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Business & Productivity Services    3.

Consumer / E-commerce   2.

Education   1.

Industries 2016

*Top 15 industrias con mayor número de registro de Startups 

              Mercados Objetivo de las Startups 

SECTORES 2016 TOP RANKING SECTORES 2015 

1. Consumer / E-commerce 

2. Business & Productivity Services 

3. Education 

4. Travel & Transportation 

5. Social Networking 

6. Health & Med Tech 

7. Media & Communications 

8. Advertising & Marketing 

9. Big Data & Analytics 

10. Fashion 

11. Fintech, Banking & Legal 

12. Sports, Quantified Self & Recreation 

13. Telecommunication 

14. Food & Beverages 

15. Gaming & Virtual World 

Las  startups responden a las 
necesidades del mercado.  



60% 

53% 

38% 

8% 

65% 

45% 
42% 

9% 

59% 

52% 

40% 

12% 

0%

10%

20%

30%

40%

50%

60%

70%

B2B B2C B2B2C B2G

España

Europa

LATAM

TIPO DE CLIENTE 
La startup crea mayoritariamente 
productos y servicios dirigidos a 
las empresas (B2B). Se desmiente 
el tópico del consumidor final.  

              Mercados Objetivo de las Startups 
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TIPO DE PRODUCTO Y SERVICIOS 
Los servicios lideran la creación 
de startups en España,  frente al 

software que es el rey en el 
resto de Europa. 

              Mercados Objetivo de las Startups 



5. NECESIDADES Y RECURSOS: 

DINERO, TALENTO Y  

TECNOLOGÍA 
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PRIMERA FUENTE DE FINANCIACIÓN 

Necesidades y Recursos 

Más de la mitad de los emprendedores 
recurre a sus propios recursos. No 
obstante, en España el modelo de 

financiación se profesionaliza.  
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PRIMERA FUENTE DE FINANCIACIÓN ï ESPAÑA 2014 -2016 

Necesidades y Recursos 

Maduración del concepto de startup.  Modelo de  
Financiación  más sofisticado aunque en España 
queda amplio recorrido al comparar con Europa 
(14% frente al 24%) 




