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Datos de Partida

SOUTH SUMMIT, Startup Competition 2016:

3.160 proyectos
MUESTRA:

« Tamano de la muestra: 1.534 proyectos procedentes de
la Startup competition de South Summit

¢ Origen: ESpaﬁa 61 0/0/ |ntel‘naCi0na| 39%(Desgloseacontinuacién)

« Tipologia: competicion global de startups

« Caracteristicas: Innovacion, Escalabilidad y Rapidez

| Spain
Startup
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ORIGEN DE LA STARTUP: Internacional

B Espaina
® Europa (excl.
Espana)

= LATAM

Resto del mundo

61%

Proyectos

ORIGEN DE LA STARTUP: Espafia

20%

9%

9%

11%

®m Madrid
Cataluna
C.Valenciana
Andalucia

B Galicia

m Pais Vasco

E Castillay
Ledn
Extremadura

Otros

‘Spain
y Startup
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Finalistas 2016
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] EL EMPRENDEDOR
Quién emprende. Perfil del emprendedor

mE LA MOTIVACION

O QUE TIPO DE PROYECTOS

[ LOS MERCADOS OBJETIVO DE LAS STARTUPS

] LAS NECESIDADES Y RECURSOS
Dinero, Talento y Tecnologia

O MUJERES EN LAS STARTUPS

N HACIA UN ECOSISTEMA STARTUP FRIENDLY
Areas de regulacion a mejorar

o CONCLUSIONES
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EL EMPRENDEDOR ESPANOL YA JUEGA EN PRIMERA DIVISION

PERFIL DEL EMPRENDEDOR ESPANOL : .

e Hombre

* 34 anos

* Formacidn universitaria 97%
* Ingeniero 45%

* Emprendedor recurrente. El 51% ha creado mas

de una Startup

‘Spain
y Startup
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| EDAD

60% Edad~Media:
549 4% 34 afios

50%

40% .
B Espana

o)
30% M Europa

20% B LATAM

10%

0%

18-24 25-34 35-44 45 - 54 >55

‘Spain
Startup
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| EDAD. ESPANA 2014 -2016 |

Se mantiene la evolucidn

50% vs. 2015y en linea con
45% 44% 1o ‘I‘f% Europa y Latam
|
40% by
36% | 134%330,
35% r o o 6
I | I |
30% v L
| |
25% L L
.y : I : I r12014
’ v o 002015
I I 13%
15% o . 119110, 3% 2016
10% 8% 9% by by r=i
6% : I : I I
5% | 17 I v o ] 3% 3% 2%
00 LL ! L ;| . Miml =
18-24 25-34 35-44 45-54 Mas de 55

‘Spain
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| GENERO | 4 N _
La representacion de la mujer
se mantiene en 17%
. 1 . E - . | AL . Il
Necesitamos actuar!!

Z— ’
®

P,

17% 83% 16% 84% 16% 84%

‘Spain
Startup
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| GENERO. ESPANA 2014 - 2016 |

9% 1 819 83% 83%

o s

70% I I m 2016
il oo

S || : W 2016 O O
40% I | 2 ¥

30% | |1 0 L

20% | 1 ,.lg_A’I 17% 17% ) i ) .

10% : : : :I_‘ l oy A L

. Hombre Mujer 19% 81% 17% 83% 17% 83%

‘Spain
y Startup
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120%

100%

80%

60%

40%

20%

0%

| FORMACION |

97% 96% 94%

El emprendedor

" La Startup es INNOVACIONy )
por tanto, intensiva en
FORMACION.

45% Ingenieros especializados )

m Espana

m Europa

mLATAM

3% 4% 6%

Formacion Universitaria - Postgrado

<

Educacion Secundaria - FP

‘Spain
Startup
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| FORMACION. ESPANA 2014 - 2016

Evolucidon constante con

ligeros incrementos
120%

100% 000 95% 7%

_—— =

80%

60%
12014
40%
02015

20% 10%

== -

5% 3%
L | — W 2016

0% -
Formacion Universitaria - Postgrado Educacion Secundaria - FP

‘Spain
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SITUACION LABORAL ANTERIOR

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

El emprendedor

-

El emprendimientos es una
56% 55% decision, no una necesidad. Sélo el
1% desempleados previamente.

~N

J

4 ;\/

32%
30% 30% -

15%

3% 4%
(o]

2% 2% 1% pum 1%

Cuenta Ajena Emprendedor  Estudiante Otro Desempleado

B Espaina
M Europa

B LATAM

‘Spain
Startup
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SITUACION LABORAL. ESPANA 2014-2016

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

El emprendedor

Cada ano incrementa el

579  56% ,
— numero de emprendedores
recurrentes
29%  30% 02015
W 2016
10% 1%
‘ \ 3% 2% 0w 1%
l M
Cuenta Ajena Emprendedor Estudiante Otro Desempleado

‘Spain
Startup
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¢ES ESTA TU PRIMERA STARTUP?

Mas de la mitad habia
emprendido antes! 51%

o Furope L ATAM
B Spain [l Europe ATAN

BT T

Primera Startup He emprendido antes

Spain
Startup
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¢ES TU PRIMERA STARTUP?. ESPANA 2014 -2016

70%
60%
50%
40%
30%
20%
10%

0%

63%

[—— ="

49% 49%

F———mm— e — - ———

Es mi primera Startup

37%

[—=—=—n1

L

51%

El emprendedor

-

\
La evolucion muestra la

madurez del emprendedor
en Espana

J

51%

~12014
02015
W 2016

Ya he emprendido antes

‘Spain
y Startup
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NUMERO DE STARTUPS LANZANDAS ANTES

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

Un 5% incluso ha lanzado ya
mas de 5 Startups

50%
46%

27% 27% 27% W Espaia
M Europa

m LATAM

‘Spain
Startup
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La Motivacion

CIRCUNSTANCIAS ANTES DE EMPRENDER

El emprendedor lo es por vocacion y
decision. No por necesidad, solo 1%
estaba desempleado.

80%
70%
60%
50%
40%
30%
20%
10%

0%

68% /0%

M Espana
M Europa
B LATAM

19%

18% 17%  19%

10%

1% 1% 3%

Siempre quise  Me uni a un proyecto Quise cambiar mi Estaba desempleado
emprender en el que creia vida profesional

‘Spain
Startup
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CIRCUNSTANCIAS PREVIAS. ESPANA 2015 - 2016

Vocacion y decision por
emprender son una constante en

los ultimos anos
70%

61%  62%

60%

50%

40%
30% 02015
20% 199 18%  19%

20%

W 2016

10%
1% 1%

0%
Siempre quise  Me uni a un proyecto Quise cambiar mi Estaba desempleado
emprender en el que creia vida profesional

‘Spain
Startup
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CIRCUNSTANCIAS: EMPRENDEDOR PRIMERIZO Y EMPRENDEDOR RECURRENTE

80%
70%
60%
50%
40%
30%
20%
10%

71%

1% 1%

3
. 90 JTH La Motivacion

M Primera Startup

M Emprededor
recurrente

0%

Siempre quise  Me uni a un proyecto Quise cambiar mi Estaba desempleado

emprender en el que creia vida profesional

Spain
Startup
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¢ALGUNA DE ELLAS FALLO? ¢ALGUNA FUE VENDIDA?

W Espana 74%
70% 66% M Europa

62% 63%
N LATAM

60%

50%

38% 38%

40% 34%

30%
20%

10%

0%

Si No

El 62% ha tenido un primer fracaso y 1 de cada 4 ha vendido.
La venta es sindnimo de éxito y el fracas, aprendizaje para siguientes proyectos.

‘Spain
Startup
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O

PERFIL DE LA STARTUP

HEB
Early o Seed
HEN ooy

. l . Entre1 y 3 aﬁOS de vida (55%)

. . . enre 2 Y 10 empleados o)

STARTUP
D 1 de cada 4 facturara +1 50.000€ en 2016

‘Spain
Startup
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CATEGORIA

La mayoria de las startups se encuentran
41% 42% en fase inicial de desarrollo. Sélo el 17%
ha alcanzado la fase growth

45%

40%

35%

30%

25%

m Espafia
0% E Europa
° 17% 18%18% = LATAM
150A) 140/0
10%
5% 4%
1% 0%
(o]
0% ||
Concept Early stage Seed Growth Sustainable Business
Spain

Startup

SOUTH SUMMIT
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ANO DE CREACION

70%

60%

50%

40%

30%
23%
19%

169 0
6% L0, 15%

20% 17%

10%

0%
No incorporado

Menos de 1 aino

Proyectos

La mitad de los proyectos
tienen entre 1y 3 anos

62%

55%

48%

m Espafia
H Europa
ELATAM

7% 7% 8%
4% 3% 3%

Mas de 5 ainos

1-3 anos 3-5 anos

‘Spain
Startup
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ANO DE CREACION. ESPANA 2015 - 2016

Evolucion favorable a una

mayor madurez del proyecto
60%

55%
51%

50%

40%

30%
02015

m 2016

20% 21% 499,
16%

20%

10%

7%

4% - 4% 4%

0%
No incorporado Menos de 1 ano 1-3 afos 3-5 anos Mas de 5 ainos

‘Spain
Startup
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Proyectos

INGRESOS ACTUALES 2015 / INGRESOS ESTIMADOS 2016 — ESPANA

1,51% Los emprendedores son cada vez mas ambiciosos:

| 0,35% Se ha triplicado la cantidad de empresas que
esperan facturar este afio entre 150.000

Y 500.000 euros sobre la facturacion real de 2015

>5.000.000 €

4%
1.000.000 € - 5.000.000 €
e

7%

500.000 € - 1.000.000 €

Ik

18%

150.000 € - 500.000 € .
| 5% M Estimado
50.000 € - 150.000 € J Actual
7%
<50.000 €
| 30%
No Revenue
54%
0% 10% 20% 30% 40% 50% 60%

‘Spain
Startup
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NUMERO DE EMPLEADOS

Las Startups
generan empleo

60%
50% 48%48% 47
40% m Espana
E Europa
0,
30% ELATAM
20%

10%

2% 2% 1% 1%

0%

Ninguno 1 empleado De2a5 De5a 10 De 10 a 20 De 20 a 30 Mas de 30

‘Spain
Startup
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NUMERO DE EMPLEADOS. ESPANA 2014 - 2016

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

Proyectos

Destacar que el 21% de las
startups tiene una plantilla de 5

o, 7
54% a 10 empleados, un 5% mas que
48% el afio pasado

39%
3a% 11
I | I 1
I | I 1
| | 11 21%
: l (| 16%
[ I 119 12% 99 I |.13_°/°
o %= | 6% 7%
L ' | . 10 . 2% . 2% 2% 2% 2% 2% 2%
L | L - = el | Bl w1 B

Ninguno 1 empleado De2a5 De5a10 De 10220 De 20 a 30 Mas de 30

L2014 02015 m2016

‘Spain
Startup
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DE LAS STARTUPS



SOUTH
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SUMNIT ’ .

MAPA DE EMPRENDIMIENTO
SECTORES 2016 TOP RANKING SECTORES 2015
Education 1. 1. Consumer / E-commerce
Consumer / E-commerce 2. 2. Business & Productivity Services
Business & Productivity Services 3. 3. Education
Health & Med Tech 4. 4. Travel & Transportation
Travel & Transportation 5 5. Social Networking
Advertising & Marketing 6. 6. Health & Med Tech
Food & Beverages 7. 7. Media & Communications
Fintech, Banking & Legal 8. 8. Advertising & Marketing
Social Networking 9. 9. Big Data & Analytics
Fashion 10. 10. Fashion
Big Data & Analytics 11. 11. Fintech, Banking & Legal
Media & Communications 12. 12. Sports, Quantified Self & Recreation
Social Impact 13. 13. Telecommunication

M Industries 2016

[y
»

Food & Beverages
. Gaming & Virtual World

loT/IoE & Sensors 14.

=
(6}

Telecommunication 15.

0% 2% 4% 6% 8%

*Top 15 industrias con mayor nimero de registro de Startups Las startups responden a las

necesidades del mercado.
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Mercados Objetivo de las Startups
SUMNIT : i

MAPA DE EMPRENDIMIENTO

\

(La startup crea mayoritariamente
productos y servicios dirigidos a
las empresas (B2B). Se desmiente

TIPO DE CLIENTE

70% 65% _el topico del consumidor final.
60%
>3% 52%
o 5% 42%
0
40% 38% 40% W Espaiia
M Europa
30%
m LATAM
20%
12%
10%
0%
B2B B2C B2B2C B2G

Spain
Startup
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TIPO DE PRODUCTO Y SERVICIOS

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

56%

41%

Software Saas

Services

Mercados Objetivo de las Startups

(" Los servicios lideran la creacién
de startups en Espafa, frente al
software que es el rey en el

%tgde Europa. )

W Espaia
M Europa
B LATAM

22%

149
119%12%12% A

11%
8%

OthePhysical product or material

Spain
Startup

Hardware




5. NECESIDADES Y RECURSOS:

DINERO, TALENTO Y
TECNOLOGIA
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MAPA DE EMPRENDIMIENTO
PRIMERA FUENTE DE FINANCIACION
" Mas de la mitad de los emprendedores A
recurre a sus propios recursos. No
obstante, en Espana el modelo de
60% - 57% . . . .
549 financiacion se profesionaliza. )
53% W
50% -
o) ]
40% B Espana
30% - 27% W Europa
24% 24%
21% H LATAM
14%
10% -
4% % .
19 F 1% 1% 1%
0% e -
Propios Familia y amigos Fondos privados Créditos bancarios Crowdfunding

Spain
Startup
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Necesidades y Recursos

PRIMERA FUENTE DE FINANCIACION — ESPANA 2014 -2016

Maduracion del concepto de startup. Modelo de

70% - 1o Financiacién mads sofisticado aunque en Espana
60% | |- : 58% queda amplio recorrido al comparar con Europa
0,
1o >4% (14% frente al 24%)
50% | | ! /
[ |
|
40% < |
I I
30% | | 1 26% 27%
20% - 1 | =1
Sl o 12% 12% 14%
11 | I | -_—
10% Lo I L 5% 39, 4% .
1| I by P 7 1% 1%
O% . . L . L - . e
Propios Familiay amigos Fondos privados Créditos bancarios Crowdfunding

112014 2015 w2016

Spain
Startup
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Necesidades y Recursos

FINANCIACION SOLICITADA

45% - 43%

40% - 38%
36%
35% -

30% -
25%
25% - 23% 22%

20% - 16%

0 ~
15% 14% 14% 15% M Espana
6

M Europa

10% - 6% 7% 7%
0 H LATAM
5% - 2%

0% -

Spain
Startup
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FINANCIACION SOLICITADA. ESPANA 2014 - 2016

50% -
45% - 43% 43%
40% - e
35% -
30% - 28%
25% -
20% - - 118% L
159 - 15%14% 14% 14:/?_|
10% -

5% - L L
0% - - .

16% 15%

Necesidades y Recursos

4% 4%

4%

B

o
N
K

12014
02015
2016

Spain
Startup
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FINANCIACION SOLICITADA POR NUMERO DE STARTUPS LANZADAS

50%
45% 42943%
40%
35%
30%
25%% 24%
20%

15%
15% ; 13% 179

9%

10%
5%

5%
0%

500.000 - 1.000.000 €

0-50.000 € 50.000 - 100.000 € 100.000 - 500.000 €

Necesidades y Recursos

1.000.000 - 3.000.000 €

Incremento de financiacidon en
funcion del numero de Startups
lanzadas

ml
24% m2a3

H 4+

4% 5% 5%

+3.000.000 €

Spain
Startup
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MODELO DE INGRESOS

Predominio de los ingresos
directos sobre los indirectos

60%
52%
50% W Espaia
40% M Europa
31% . H LATAM
30% 29%
20%
8%
10% 5% 5%
0%
X <
N & S S RS N\ o N S
% & V < x§ & Q
¥ < 3 S & N
© "4 O Q ©

SOUTH SUMMIT
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Necesidades y Recursos

PERFILES DEMANDADOS

Desarrollo de negocio

60% -
Ventas, Ventas, Ventas !!!
49% o
50% - 47%  46% 49%
45%;39, " M Espana
40% -
M Europa
30% - . 28% 279 B LATAM
. 23%
19% 2% 20%
20% - 17% o17
10%
10%
10% - 8% 8%
4% o A%
2% 3% 2% 1% 0, 2%
0% -
X & X AN
R & RS < & & S -\o"\‘, & Qg\‘?‘ & . (:)'0("9
N & S & & RS & @ SN V N
& ° ° & & & « N
& & 0%‘ e
& o O .
& & Spain
& Startup
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6. LA MUJER EN LAS
STARTUPS
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SOLO UN 17% PERO SINONIMO DE EXITO

* Las startups lideradas por mujeres fallan menos. Solo han fracaso el 48% frente al 66%
de las de los hombres.

* Las mujeres son mas conservadoras a la hora de gestionar los recursos de los que
disponen.

* Son mas atrevidas en la cantidad de financiacién que demandan. El 54% de ellas piden
entre 50.000 y 500.000 euros frente al 44% de los hombres.

* Son mas cautelosas en la estimacion de sus ingresos. Un 30% prevé facturar menos de
50.000 euros.

¢éCOMO CONVENCER A LA MUJER QUE MERECE LA PENA??

Un 23% deciden emprender para cambiar su trayectoria profesional frente a un 15% de
hombres.

* Estadisticas basado en datos globales
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¢ ES ESTA TU PRIMERA STARTUP?

70% 66%

60%
50%
40%
30%
20%

10%

0%

Es mi primera Startup

La Mujer en las Startups

Ya he emprendido antes

B Mujeres
B Hombres

B Equipo Mixto

Spain
Startup
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CUANTAS STARTUPS HAS LANZADO ANTES?

60%
56%

55%

50%

40%

30%

30%
26% 21 %

18%

20%

10%
6% 6%

1%

0%

La Mujer en las Startups

B Mujeres
B Hombres

M Equipo Mixto

6% go, 6%

S5+ Spain
Startup
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¢, ALGUNA DE ELLAS FALLO?

70% 66%
60%
50%
40%
30%
20%

10%

0%

La Mujer en las Startups

B Mujeres
B Hombre

B Equipo Mixto

Spain
Startup
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MAPA DE EMPRENDIMIENTO

RONDAS DE INVERSION

60%
53%
50%
40%
B Mujeres
30% B Hombres
o . .
24%)3% M Equipo Mixto

20%

10%

4% 4%
3% o
2% 1% 1% 1%
O O O O
$ > $ R
. QQ. QQ. QQ.
Q Q Q
Q,)\. Qﬁb. (b‘ )
§ $ Spain
N &
S S Startup

SOUTH SUMMIT
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SITUACION LABORAL ANTERIOR

70%

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

60%

57%
53% °

31% 30%

24%

Cuenta Ajena Emprendedor

14%

Estudiante

La Mujer en las Startups

5%
2% 3%

Otro

B Mujeres
B Hombres

® Equipo Mixto

4%
1%

Desempleado

Spain
Startup
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MOTIVOS QUE TE HAN LLEVADO A EMPRENDER

90%
83%

80% 81%

80%

70%

60%

50% B Mujeres

40% B Hombre

30% B Equipo Mixto

20% 15% 15% 149

10%

0%

Vi una oportunidad de Por espiritu emprendedor Por necesidad
negocio

Spain
Startup
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La Mujer en las Startups

CIRCUNSTANCIAS ANTES DE EMPRENDER

80%

70%

60%

50%

40%

30%

20%

10%

0%

67%

B Mujeres
B Hombres

M Equipo Mixto

23% 23%

Siempre quise Me uni a un proyecto en Quise cambiar mivida Estaba desempleado

emprender el que creia profesional
Spain
Startup
SOUTH SUMMIT
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90%

80%

70%

60%

50%

40%

30%

20%
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MAPA DE EMPRENDIMIENTO

Hacia un Ecosistema Startup Friendly

AREAS DE REGULACION QUE NECESITAN MEJORA

79%

41%40%41% 1%

/" El gobierno tiene un papel fundamental para la )
7% consolidacion del ecosistema emprendedor. Los

3% 0% emprendedores le solicitan: Reducir tasas e

impuestos a las startups, facilitar acceso
A fondos econdmicos, beneficios fiscales y

flexibilidad en la contratacion. -/

B Espana
M Europa

B LATAM

12%  13%

Taxation for Access to Tax benefits Hiring flexibility Entrepreneur More beneficial Stock options Ease of Other

Startups funding for investors visa/talent

regulation for extinction of
Crowdfunding the company



8. REFLEXIONES FINALES
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‘_,l MM Reflexiones Finales

MAPA DE EMPRENDIMIENTO

1. Se ha consolidado y legitimado el modelo de startup para la
creacion de empresas y la generacion de empleo.

2. Modelo de financiacién evoluciona hacia un modelo mas profesional
en el acceso a financiacidén y visibilidad y partnerships estratégicos.

3. Se incrementa el emprendedor por apuesta personal. La necesidad
es practicamente inexistente.

4. Las startups son detectores tempranos de oportunidades de
negocio.

5. Existe una oportunidad para fortalecer la transiciéon de

emprendedor a empresario superando el modelo de vender o
perecer. (Sell or perish). Datos de éxito o fracaso....

‘Spain
Startup



