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La Technique des Mini-Lancements 
 

A quoi sert un lancement ? 
• Faire des ventes 
• Se faire connaitre 
• Développer sa mailing liste 

Les problèmes que cela résous : 
• Préparation et séquence complexe 
• Temps d’écriture de script, tournage et production vidéo 

Ce qu’on va voir dans ce cours : 
• Comment j’ai généré 800€ dès le premier mois avec 5 cours à 10€ 
• Comment faire un lancement par email (sans vidéos) 
• Plan d’action à implémenter 
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Etude de Cas : Mon Tout 1er Lancement 
Comment j’ai généré mes premiers Euros par internet 

 

Séquence Email 1er Cours 
Email 1 : Sondage 

Date Titre Envoyés Ouverts 
10-3-2011 à 7h45 Questions de Configuration Home Studio... 794 237 (30%) 
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Destination : article de blog 
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Email 2 : Ebook 
Date Titre Envoyés Ouverts 
17-3-2011 à 14h21 Nouveau: téléchargez gratuitement le Focus 

Home Studio 
796 224 (28%) 
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Destination : article de blog 
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Email 3 : Interview témoignage (preuve sociale) 
Date Titre Envoyés Ouverts 
22-3-2011 à 1h33 Visionnez l'interview de Wilh'm / Home Studio 

perso 
929 227 (24%) 
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Destination : article de blog 
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Email 4 : Anticipation (ouverture demain) 
Date Titre Envoyés Ouverts 
23-3-2011 à 6h55 Pour tout vous dire... dernière ligne droite! 947 234 (25%) 
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Email 5 : Ouverture des ventes 
Date Titre Envoyés Ouverts 
24-3-2011 à 9h31 Formation Home Studio : dispo! [Fwd: Pour 

tout vous dire...] 
971 277 (29%) 
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Destination : liste de produits 
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Email 6 : Rareté (le prix augmente) 
Date Titre Envoyés Ouverts 
31-3-2011 à 6h29 Fin promo Formation Home Studio ce soir 

[Fwd: Mise en ligne Form 
1026 224 (22%) 
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Récapitulatif : 
• Le 10/03/2011 : 794 contacts (début du lancement interne) 
• Le 22/03/2011 : 929 contacts 
• Le 24/03/2011 : 971 contacts (ouverture du site commercial au public) 
• Le 31/03/2011 : 1026 contacts (fin de lancement et 800€ de chiffre d’affaire) 
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Séquence cours Traitement Acoustique 
Email 1 : Annonce reportage 

Date Titre Envoyés Ouverts 
4-4-2012 à 11h08 Traitement Acoustique : Visite Guidée chez 

Col'Sound 
5608 1682 (30%) 

 

Destination : aucune ! 
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Email 2 : Nouvel Article 
Date Titre Envoyés Ouverts 
7-4-2012 à 12h51 Nouvel Article: importance du Traitement 

Acoustique 
5600 1348 (24%) 
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Destination : article de blog avec appel à l’action vers achat du cours complet. 
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Email 3 : Vente cours  
Date Titre Envoyés Ouverts 
18-4-2012 à 12h22 Nouvel Article: importance du Traitement 

Acoustique 
5730 1697 (30%) 
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Destination : page de vente 
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Plan d’Action Mini-Lancements 
 

Je pense que l’étude de cas précédente est intéressante car elle révèle comment je me suis réellement 
lancé en 2011, en partant de zéro. Mais certains éléments sont peut-être obsolètes. Alors voici 
maintenant ma méthode que j’appliquerais si je devais repartir de zéro à l’heure d’aujourd’hui. 

Mise en place : 
1. Création du contenu du 1er cours 
2. Création de l’Espace Membre avec page de vente et intégration d’un processeur de paiement 
3. Création d’une ressource gratuite avec page de capture d’email 
4. Lier l’autorépondeur 
5. Création d’un article de blog avec appel à l’action vers la page de capture ou page de vente 
6. Publication sur Facebook et autres réseaux sociaux 
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