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La Technique des Mini-Lancements 

Ce que les experts ne vous disent pas au sujet des Lancements : 
Seuls quelques acharnés réussissent à se lancer directement avec un Méga Lancement, la grande 
majorité s’épuisent et se découragent. Souvent les experts du web enseignent les techniques qu’ils 
utilisent pour eux-mêmes à l’heure actuelle, c’est très bien mais cela ne veut pas dire que c’est ainsi 
qu’ils se sont lancés à leur début. Choisissez une technique à votre portée pour ne pas griller les étapes. 

A quoi sert un Mini Lancement ? 
• A Faire plus de ventes 
• A vous faire connaitre et communiquer avec votre audience 
• A développer votre mailing liste rapidement 

Les problèmes que cela résous : 
• Evite des temps longs de préparation et de séquence complexe 
• Evite les temps longs d’écriture de script, tournage et production vidéo 

Ce qu’on va voir dans ce cours : 
• Comment j’ai généré 800€ dès le premier mois avec 5 cours à bas prix 
• Comment faire un mini-lancement par email (sans vidéos) 
• 6 études de cas concrets pour vous donner des idées 

Ce dont vous avez besoin pour faire un Mini Lancement 
1. Une page de description de votre produit 
2. Une série de 3 à 5 emails 
3. Idéalement un article de blog ou une vidéo type Youtube 
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Etudes de cas 
Cas n°1 : Mon Tout 1er Mini-Lancement 
Lorsque je me suis lancé sur internet, ma grande hantise était que je ne savais pas me vendre. Comme je 
n’ai pas fait d’études de marketing ni de business, je n’avais aucune idée de comment trouver de 
nouveaux clients, et encore moins par internet. J’étais un simple ingénieur du son inconnu, avec la 
passion d’enseigner et de transmettre mon savoir-faire. 

J’ai acheté la formation en ligne de Jeff Walker, l’inventeur de la méthode « Product Launch Formula ». 
C’était passionnant, mais cela ne résolvait pas mon problème immédiat : je ne me sentais pas capable 
de faire un Méga Lancement avec vidéos téléprompteur et fond vert, et encore moins de proposer un 
produit à 500€ ou plus. En fait je n’étais pas à l’aise avec la caméra et mes cours étaient entre 5€ et 21€. 

J’ai donc simplifié la méthode de Jeff Walker en l’adaptant à mes modestes moyens. Et j’ai fait un 1er 
« Mini-Lancement » qui a tout de suite été un succès. 

C’était en mars 2011, je venais de passer 5 mois à tourner mes tout premiers cours en ligne et j’avais 
bien conscience que si je ne faisais pas une sorte de « lancement » pour créer l’engouement, il ne se 
passerait pas grand-chose et j’allais tout droit au flop… 

Mon sujet, c’est la Production Musicale pour les amateurs en Home Studio. J’ai donc créé : 

1. Une page de description de mon 1er cours avec un extrait vidéo de seulement 1mn56.  
2. Une série de 4 emails 
3. 1 article de blog 
4. 1 ebook pour « positionner » mon sujet et marquer ma spécificité 

En page suivante, vous trouverez les captures d’écran de mes pages pour vous donner des idées. 

Le cours en lui-même comprends 5 vidéos pour un total de 46 minutes, et le prix est de 11€. 

Évolution de ma liste de contacts lors du lancement de mon site d’e-learning : 

• Le 10/03/2011 : 794 contacts (début du lancement interne) 
• Le 22/03/2011 : 929 contacts 
• Le 24/03/2011 : 971 contacts (ouverture du site commercial au public) 
• Le 31/03/2011 : 1026 contacts (fin de lancement et 800€ de chiffre d’affaire dès le premier mois 

avec 5 produits entre 9€ et 20€) 

Le tout premier mois j’ai réalisé 800€ de chiffre d’affaire, puis 1600€ le second mois et ainsi de suite. En 
moins de 4 mois mes revenus provenaient à 100% d’internet. 

Je réalise maintenant 1 Mini-Lancement chaque mois et cela me permet d’ajouter des produits à mon 
catalogue régulièrement, de faire grossir ma mailing liste et d’augmenter mon chiffre d’affaire de façon 
constante et régulière. 

A vous de vous inspirer de ma réussite et d’adapter cette technique à votre spécificité.  
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1. Une page de description de mon cours 

 

Cette page existe toujours et cette série de cours continue de se vendre sur pilote automatique : 
http://www.formation-home-studio.fr/cours-en-ligne/catalogue-des-cours/configuration/installation-
home-studio/configuration-mini-studio.html 

 

2. Une série de 4 emails 
Date Titre Envoyés Ouverts 
17-3-2011 à 14h21 Nouveau: téléchargez gratuitement le Focus Home 

Studio 
796 224 (28%) 

23-3-2011 à 6h55 Pour tout vous dire... dernière ligne droite! 947 234 (25%) 
24-3-2011 à 9h31 Formation Home Studio : dispo! [Fwd: Pour tout vous 

dire...] 
971 277 (29%) 

31-3-2011 à 6h29 Fin promo Formation Home Studio ce soir [Fwd: Mise 
en ligne Form 

1026 224 (22%) 
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3. Un article de bog 

 

 

4. Un ebook pour « positionner » mon sujet et marquer ma spécificité 
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Cas n°2 : 1 an plus tard (une méthode bien rôdée) 
Suite à ce tout 1er Mini-Lancement j’ai continué de faire 1 Mini-Lancement par mois. Voici l’étude de cas 
d’un cours en ligne que j’ai diffusé 1 an plus tard. 

Cette fois-ci je n’ai pas réalisé le contenu moi-même, j’ai été interviewer un expert dans un domaine 
bien précis (le Traitement Acoustique). 

Cette fois j’ai utilisé : 

1. 1 page de description du cours 
2. Une série de 3 emails 
3. 1 article de blog 

 

1. Une page de description du cours : 
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2. Une série de 3 emails 
Date Titre Envoyés Ouverts 
4-4-2012 à 11h08 Traitement Acoustique : Visite Guidée chez Col'Sound 5608 1682 (30%) 
7-4-2012 à 12h51 Nouvel Article: importance du Traitement Acoustique 5600 1348 (24%) 
18-4-2012 à 
12h22 

Nouvel Article: importance du Traitement Acoustique 5730 1697 (30%) 

 

 

3. Un article de blog 
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Cas n°3 : boutique ecommerce d’un client artisan 
Si vous pensez que la Technique des Mini-Lancement ne fonctionne que pour les cours de musique, 
détrompez-vous ! 

Voici ce qu’un de mes élèves en webmarketing a réussi à faire pour la boutique ecommerce de bijoux 
fantaisie de sa femme.  

Voici les éléments qu’il a utilisé : 

1. Un ebook 
2. 3 vidéos entre 2 et 4 minutes 
3. Une série de 4 emails 

Résultats sur 15 jours : 

• De zéro à 135 contacts dans la mailing liste 
• 694€ de chiffre d’affaire 
• Le coup de pouce du début qui donne la confiance que l’activité est lancée. 

 

1. L’Ebook 
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2. Vidéo n°1 (2mn30) 
« Les 3 caractéristiques d’un bon bijoux fantaisie » 

 

 

Vidéo n°2 (5mn) 
« Tuto création d’un collier Tutti-Frutti » 
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Vidéo 3 (5mn) 

 

 

 

3. Une série de 5 emails 
Email Titre 

1 [M à la Folie] Qu’est-ce qu’un bijoux fantaisie de qualité ? 
2 [M à la Folie] Comment élaborer un bijou de qualité : le collier "Pétillant" 
3 [M à la Folie] Vous voulez en savoir plus ? 
4 [M à la Folie] Votre cadeau de fête des mères est dans ce mail… 
5 [M à la Folie] Aujourd’hui, accédez à vos bijoux fantaisie… 
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Cas n°4 : Mental Waves 
Si je vous demande quel est le pourcentage des Peugeots Rouges en circulation, vous me répondrez 
probablement que vous n’en savez rien. Mais à partir de maintenant vous allez remarquer chaque 
Peugeot rouge que croisez. Il en va de même pour la Technique des Mini-Lancements. A partir de 
maintenant vous allez remarquer que les Mini-Lancements sont partout autour de vous !  

Voyons un exemple cette fois dans le développement personnel. Mon ami Alex Michel a développé une 
série de CD et de vidéos qui facilitent l’accès à un état méditatif. En m’abonnant à sa newsletter, je n’ai 
pas pu m’empêcher de remarquer qu’il envoie une série de 3 ou 4 messages par produit. Et ce sur pilote 
automatique. 

 

Chaque message envoie directement sur la page de description d’un produit spécifique ou d’une 
promotion : 
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Cas n°5a (les Américains) : SamCart 
Certaines personnes m’ont rétorqué que ma Technique des Mini Lancements date de 2011 et qu’elle est 
donc obsolète…  

SamCart est une jeune startup Américaine que cartonne en ce moment. Dans la série d’emails que j’ai 
reçue, ils racontent comment ils ne veulent plus sépuiser à faire des Mégas Lancements de produit. 

Leur toute nouvelle approche révolutionnaire : 

1. 1 page de description du produit 
2. Une série de 4 emails 

Ça vous rappelle quelque chose… ? Je n’ai pas acheté leur solution, mais c’est vraiment très très proche 
de ce dont je vous parle ici. 

1. Une série de 4 emails 
…ou dans ce cas plutôt 6 emails car ils ont envoyé 3 emails le jour de la fermeture. C’est un peu agressif 
et personnellement je ne le fais pas. Mais je n’ai aucun doute que ce soit également très efficace. 
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2. La page de description du produit 
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Cas n°5b (les Américains) : Ben Adkins 
J’ai acheté quelque unes des formations de Ben Adkins car il s’agit d’un marketeur Américain qui a un 
style direct et pragmatique, et cela me permet d’apprendre et d’implémenter rapidement les stratégies 
qu’il enseigne. 

Et quelle est sa toute dernière stratégie en date ? Vous l’aurez deviné : 

1. 1 page de description du produit 
2. Une série de 4 emails  

1. Une série de 4 emails 
(+2 emails supplémentaires le jour de la fermeture) 

 

2. Une page de description du produit 
Malheureusement la page n’est plus disponible, mais elle était assez similaire à celle-ci : 
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Cas n°6 : WebAlkemy 
Si après ces exemples vous n’êtes pas convaincu que la Technique les Mini-Lancements peut vraiment 
vous permettre de faire décoller votre chiffre d’affaire grâce à internet, voici une dernière étude de cas. 

Je me suis donné récemment le chalenge de créer 12 nouveaux cours en 12 mois. Et donc comment est-
ce que je fais connaître chacun de ces nouveaux cours ? Vous l’avez deviné : je fais 1 Mini Lancement 
par mois. 

Cela me permet de faire grossir ma base de données clients régulièrement chaque mois, et cela me 
permet de créer 12 nouveaux produits en 1 an. 

A l’heure où vous lisez ces lignes, je suis probablement en train de préparer le Mini Lancement du mois 
prochain. Il ne s’agit donc pas d’une stratégie obsolète mais d’une stratégie indémodable, efficace et 
légère à mettre en place, qui m’a permis de me lancer en 2011, et qui continue de me soutenir à l’heure 
actuelle.  

Pour cela j’utilise chaque mois : 

1. Une nouvelle page de description du cours 
2. Un nouvel article de blog ou vidéo Youtube 
3. Une série de 5 emails 

Résultat dès le 1er mois : 

 

13% des personnes qui ont visité la page de vente ont acheté lors de la toute première semaine de Mini 
Lancement.  
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1. Une page de description du 1er cours 
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2. Un nouvel article de blog ou vidéo Youtube 

 

 

3. Une série de 5 emails 
 Sujet du message 

1 Connaissez-vous la technique des "Mini-Lancements"? 
2 Vidéo: comment vous lancer sans griller les étapes… 
3 Nouvel article "Mini-Lancements" + fin de promo... 
4 Rejoignez-nous: augmentation du prix demain dimanche... 
5 Mini-Lancements: le prix augmente ce soir (dernier rappel)... 
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Implémentation : à vous de jouer ! 
Si vous aussi vous êtes quelqu’un passionné de partager votre savoir-faire et qui peut réellement aider 
ses clients, vous avez compris que la Technique des Mini Lancements est le moyen le plus rapide est 
efficace à implémenter dans votre business. 

Mais attention, il y a des subtilités à respecter ! 

Envoyer simplement 4 emails ne suffit pas, il faut respecter une structure précise et utiliser quelques 
éléments de psychologie pour que les personnes passent effectivement à l’action et achètent votre 
solution. 

C’est pourquoi j’ai tourné une série de 12 vidéos pour vous montrer dans le détail comment 
implémenter correctement cette méthode dans votre business en moins de 30 jours. 

Cliquez ici pour visionner la vidéo de présentation et vous inscrire : 

 

Si vous souhaitez vous lancer rapidement grâce à la technique des Mini-Lancements, je vous 
recommande vivement la formation WebAlkemy qui vous montre point par point comment 
implémenter cette technique dans votre business sans délai. Cliquez ici pour vous inscrire… 

 

« J’ai la conviction absolue que notre savoir, nos valeurs fondamentales valent de l’or. Et c’est en 
partageant notre savoir et nos valeurs que nous pouvons avoir une influence positive sur le monde. » 

Olivier Bessaignet 
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