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Air du temps Phenomene

L'ére des recessionistas

Crise oblige, les fashionistas deviennent des frugalistas. Des consommatrices
armées pour affronter la crise. Décryptage

= Corbis

Holger Winkler - zefa

endant la crise, le shopping continue. Quand méme... Les

Américains, jamais 4 court d’une trouvaille lexicale, viennent

d’inventer un mot pour désigner les consommateurs secoués
par les turbulences économiques : recessionistas, Le marketing
s’est déja engouffré dans la bréche puisque The Body Shop fait sa
com’ de Noél sur ce théme, Le terme, qui sonne chic et branche,
a le mérite de ne pas cacher son jeu. Pour le « New York Times »
du 24 octobre, les recessionistas ne sont ni plus ni moins que des
fashionistas reformatées pour affronter la crise. Car, ironise la jour-
naliste, rien n’est plus démodé que les héroines 4 la « Sex and the
City » qui accumulent chaussures et sacs griffés, juste parce que
c’est « in ». Suivre la mode aussi bétement est devenu obscene.
Méme pour ceux qui en ont encore les moyens. En téte de ce mou-
vement, il v a Mary Hall, une cadre de chez IBM qui vit en
Californie et qui a lancé en juillet un blog intitulé « the recessio-
nista », SOus-titré « pour faire des économies sur la mode et les sorties
dans la Bush Economy ». Elle s’est donné pour mission de traquer

Les cinq gestes de la recessionista

| Obstyles.com
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Wool and the
Gang

Cela fait un moment
que tricoter est rede-
venu un geste ten-
dance, Et ¢a monte
encore d’un cran avec
Wool and the Gang
(ah, ah) qui vend pe-
lotes, patrons,
patches et aiguilles
sur son site pedago et
branche. Un parfait
passe-temps de crise !
www.woolandthe-
gang.com.

les soldes, les bonnes af-
faires et méme les gratuités,
(son «mot fetiche ),
qu'elle signale a des lec-
teurs toujours plus nom-
breux. Cette démarche est, selon le spécialiste des tendances
Vincent Grégoire, trés révélatrice du nouveau climat. Pour lui, la
baisse vertigineuse du pouvoir d’achat n’a pas ~ encore ? — anni-
hilé le « vouloir d’achat » ; « Il s’agit aujowrd’hui de consommer in-
telligemment. On va voir se développer les achats a plusieurs team
buying, les ventes en appartement, les vide-greniers, les dépots-ventes
et méme le troc. Avant de mettre la main au portefeuille, on se posera
la question “En ai-je vraiment besoin ?”. Ce qui ne veut pas dire que
Pon ne s’offrira pas des choses qui ont de la valeur et vont durer long-
temps. Clest le retour de la qualité et la fin du foutage de gueule. On
peut parler d’'une moralisation du systéme. » Car, souligne-t-il, les re-
cessionistas, que I'on appelle aussi des « frugalistas », ne sont pas
des décroissants. Ils sont des acteurs de la société de consomma-
tion. Surtout, personne ne souhaite que les recessionistas soient
un jour remplacés par les depressionistas. Car ce serait le signe que
les choses se sont vraiment aggravées...

MARIE-PIERRE LANNELONGUE

o
o



